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证券代码：600521         证券简称：华海药业         公告编号：临 2024-056 号 

债券代码：110076         债券简称：华海转债 

浙江华海药业股份有限公司 

关于公司投资者接待日活动举办情况的公告 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈

述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

为进一步提高公司治理水平，加强投资者关系管理，增进公司与广大投资者

的沟通和交流，浙江华海药业股份有限公司（以下简称“公司”）于 2024 年 5

月 21 日举办了投资者接待日活动，公司管理层就公司经营情况、发展战略、公

司治理等投资者关心的问题与广大投资者进行了现场的沟通和交流。具体情况如

下： 

一、投资者接待日基本情况 

1、活动时间：2024 年 5 月 21 日（周二）9:30—12:30； 

2、活动地点：浙江省临海市汛桥浙江华海药业股份有限公司； 

3、活动召开方式：现场召开 

4、参加活动的人员：公司董事兼总裁陈保华先生，公司董事、副总裁兼董

事会秘书祝永华先生，公司高级副总裁兼首席财务官张美女士，公司副总裁徐觅

女士，子公司浙江华海医药销售有限公司总经理任国松先生，公司首席科学家兼

制剂研究院院长郭晓迪先生，公司首席科学家兼子公司上海华奥泰生物药业股份

有限公司总经理朱向阳先生，公司首席科学家兼子公司上海奥博生物医药股份有

限公司总经理顾虹先生以及 94 名来访的机构和个人投资者。 

二、活动主要内容纪要 

本次投资者接待日活动由公司董事、副总裁兼董事会秘书祝永华先生主持，

公司副总裁徐觅女士、子公司浙江华海医药销售有限公司总经理任国松先生、公

司首席科学家兼制剂研究院院长郭晓迪先生、公司首席科学家兼子公司上海华奥

泰生物药业股份有限公司总经理朱向阳先生、公司首席科学家兼子公司上海奥博

生物医药股份有限公司总经理顾虹先生分别就分管业务的具体情况展开介绍。之



 2 / 5 

 

后本次投资者接待日活动进入投资者沟通交流环节，现就投资者主要关心的问题、

提出的建议及公司的答复情况公告如下： 

（一）如何看待国内原料药行业的竞争环境和竞争压力，包括来自印度企

业的竞争，公司有何优势 

回复：原料药行业激烈的市场竞争会趋于常态，无论是国内原料药企业还是

印度企业，未来的竞争一定是聚焦于企业综合实力的竞争。 

公司原料药业务的核心竞争力在于： 

1、公司原料药主要产品全球市场份额逐年提升叠加全球领先的产能规模，

带来极强的规模化效益； 

2、持续优化和提升的工艺技术改进能力，深入推行的精益管理战略，成本

控制能力显著提升，同时不断加强注册、质量、安全、环保等的建设，公司综合

竞争实力显著提升。2023 年实现工艺技改效益约 1.4 亿元，实现精益效益超亿

元。 

3、大力拓展原料药领域的新质生产力，加大“新、难、偏”产品的开发力

度，全力推进高难度项目，同时，加快抗肿瘤、微生物、多肽、激素等新品种、

新类别产品管线建设，不断提升原料药产品技术水平，充实高端原料药产品梯队，

不断夯实原料药核心竞争力。公司只有不断增强自身的核心竞争力，才能紧抓市

场开拓的机遇，实现原料药业务的稳步健康发展。 

4、超 150 人的专业销售团队带来极强的市场开拓能力，为进一步拓展公司

原料药业务奠定了扎实的基础。2023 年公司新增客户数量超 50 个，新立项产品

超 30 多个，2023 年新产品销售收入翻番。 

（二）公司未来的产能建设规划 

回复：近几年，公司原料药产能建设主要集中在浙江华海建诚药业有限公司、

湖北赛奥生物制药有限公司，主要在建车间为高活/抗肿瘤/发酵/多肽等原料药

高端车间，是与公司当前在研的“难、偏、新”等高端原料药相匹配，且大额投

资已经在前期完成。  

公司制剂产能建设主要在浙江华海制药科技有限公司，在建的新车间主要是

高活软胶囊、抗肿瘤固体制剂、多肽/糖皮质激素水针等高端/特色制剂车间，亦
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是与当前公司在研的新类别、新剂型等高端仿制药/复杂注射剂等产品相匹配。   

公司大规模的投资高峰已经过去，虽然近几年公司会面临一些固定资产折旧

增加的压力，但增加的比例在未来几年将会逐步下降。 

（三）公司向特定对象发行股份项目的后续安排 

回复：公司于 2024 年 4 月 2 日收到中国证券监督管理委员会（以下简称“中

国证监会”）出具的《关于同意浙江华海药业股份有限公司向特定对象发行股票

注册的批复》（证监许可[2024]480 号），有效期为自批复同意注册之日起 12 个

月内。目前公司暂无明确的发行时间安排及发行计划，后续会视公司经营、市场

环境等综合考虑。 

（四）公司 2024 年第一季度国内制剂业务增长显著的原因 

回复：公司 2024 年第一季度国内制剂销售收入同比增长约 3.2 亿元，主要

系： 

1、新产品持续导入并逐步上量，市场拓展初显成效，如非洛地平缓释片、

磷酸奥司他韦胶囊、利格列汀片、注射用伏立康唑等新上市产品贡献销售额超

1.5 亿元。 

2、深化销售团队裂变及组织架构优化，不断引进高水平人才，优化产品推

广和品牌发展策略，市场、管理触角不断向下延伸，牵引销售团队持续深挖市场。

厄贝沙坦氢氯噻嗪片、氯沙坦钾片、利伐沙班片、盐酸舍曲林片等集采接续产品

较 2023 年续标初期得到一定程度的增长，销售金额同比增加约 1.15 亿元；对于

缬沙坦氢氯噻嗪片、缬沙坦氨氯地平片等原未赶上国家首轮集采的产品，通过集

采接续在部分省份中选，也带来了销售的增长。 

3、零售业务增长迅速，新业务开拓成效显著。 

（五）介绍生物药在研项目 HB0017 和 HB0034 的优势、临床进度以及未来

市场空间 

回复：公司生物药在研项目 HB0017 是以 BEST IN CLASS（同类最优）为目

标进行开发的，目前临床Ⅰ期和Ⅱ期的病人结果表明 HB0017 具备全球 BIC（同

类最优）的潜质，主要表现在：1、起效快；2、临床病人疗效优于同类产品（和

国内外的同类产品临床数据相比）；3、用药维持时间长（目前Ⅲ期方案是 8周维
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持剂量，国内外同类产品是 4 周）。因此，我们希望这些特点可以让市场销售后

来居上，同时我们在申报美国的Ⅲ期临床方案，也在积极推进海外权益的转让。 

HB0034 产品于 2018 年立项，目前已进入 GPP（泛发性脓疱型银屑病）关键

临床，研发推进速度相对比较快，临床疗效显著，是国内首款自主研发药物，有

望在 2026 年获批 GPP（泛发性脓疱型银屑病）适应症上市，同时我们也在开发

其他适应症来扩大该产品的市场。 

（六）公司应收账款金额相对较高的原因，是否计提充分 

回复：公司的应收账款一直较为稳定，国内制剂业务一般是 2到 3个月的账

期，原料药业务一般是 3到 4个月的账期，应收账款安全性较好，同时我们按照

上市公司会计准则的要求计提坏账准备。公司非常关注资金回流及应收账款的管

理，制定了专门的政策保障应收账款的安全。 

（七）历年来公司存货金额相对较高的原因 

公司存货金额相对较高，主要系： 

1、公司是中间体-原料药-制剂垂直一体化的全产业链企业，由于化学制药

工序反应的特点，为了满足连续生产/快速换产要求，各工序原料、半成品等会

根据市场需求和产线布局情况制定合理库存。 

2、公司特色原料药产品数量众多，部分为共线生产，且不同市场不同客户

对应产品规格不同，考虑合规要求和换产成本，公司会根据年度销售预测结合产

品产线实际情况，通过合理排产备足库存的方式，减少换产频次，提高效率降低

成本。 

3、公司制剂收入占营业收入的比重逐年提升且增长迅速，2023 年美国制剂

同比增长超 50%，2024 年 1 季度，国内制剂同比增长超 30%，因此为满足制剂业

务快速发展的需求，提前做了合理的库存储备。 

4、制剂业务的快速增长，也带动了原料药的增长，特别是为保障新产品上

市，原料药会提前做好库存准备。 

公司感谢各位投资者积极参与本次投资者接待日活动，对长期以来关注、支

持公司发展的广大投资者表示衷心的感谢！ 
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特此公告。 

 

 

浙江华海药业股份有限公司 

                    董事会 

                                       二零二四年五月二十二日 


