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中粮糖业控股股份有限公司 

投资者交流会议记录 

 

为便于广大投资者更全面深入地了解中粮糖业控股股份有限公司（以下简称

中粮糖业或公司），公司在 2023 年年度报告和 2024 年第一季度报告发布后，举

办了投资者交流会，旨在加强与投资者沟通，向资本市场充分展现公司业务发展

价值，现将有关事项公告如下： 

一、交流会基本情况 

（一）会议时间：2024年 4月 26日、2024年 4月 28日 

（二）交流形式：电话会议 

（三）参与机构名称：中信证券、富国基金、南方基金、易方达基金、诺安

基金、华泰柏瑞基金、交银施罗德基金、贝莱德基金、鹏扬基金、人保资管、平

安基金、申万宏源证券、招商信诺资管、中泰证券、长江证券、华商基金、财通

基金、浙商基金、信达澳亚基金、朱雀基金等 40余家机构投资者。 

（四）公司参会人员：董事会秘书杨静女士。 

二、交流会主要内容 

（一）介绍公司整体业绩情况 

公司 2023 年实现营业收入 331.14 亿元，同比增长 24.53%；归属于上市公

司股东的净利润 20.73 亿元，同比增长 177.04%；归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润为 20.98亿元，同比增长 232.55%。 

公司 2024年第一季度实现营业收入 78.11 亿元，同比增长 62.84%；归属于

上市公司股东的净利润为 4.40亿元，同比增长 60.71%；归属于上市公司股东的

扣除非经常性损益的净利润为 3.87亿元，同比增长 44.91%。 

（二）回复投资者的主要问题 

问题 1：今年公司分红维持较高水平，能否分享一下公司中长期的分红政策？  

回复：您好，作为央企控股上市公司，中粮糖业始终践行央企的三大责任，



通过实施积极、持续、稳定的利润分配政策，与全体股东共同分享公司发展的经

营成果。我们关注到，2020年国务院印发了《关于进一步提高上市公司质量的意

见》，该意见鼓励上市公司通过现金分红、股份回购等方式回报投资者；2022年

国务院国资委制定了《提高央企控股上市公司质量工作方案》，该方案鼓励符合

条件的上市公司通过现金分红等多种方式优化股东回报。 

公司积极响应号召，综合考虑各方因素，在满足监管要求和经营需求的条件

下最大限度地回报股东。2023 年度，公司拟派发现金红利人民币 18.61 亿元，

占公司年度合并报表中归属于上市公司普通股股东净利润的 89.75%。公司利润

分配方案的制定考虑了行业特点、经营模式、发展阶段、盈利水平和资金需求等

各方面因素，不会对公司现金流及公司的正常运营和长期发展产生重大影响。 

问题 2：公司 2023 年度收入和利润等指标同比大幅增长，请问背后的驱动

因素是什么？ 

回复：您好。驱动因素有以下几个方面： 

一是在经营策略上，中粮糖业始终以市场为导向、以客户为中心，坚持农业

端与生产端、研发端与贸销端紧密结合，不断强化竞争优势，推动收入规模、经

营质效提升，并加强精益管理，在农业端与生产端有效控制成本费用，整体业绩

实现了同比增长。 

二是中粮糖业在国内外建立了完善的食糖产业布局，形成了从制糖、炼糖、

贸易到仓储物流的全产业链运营模式。依托商情研发体系，获取更加精准的市场

信息，科学预测市场供销格局，提前布局自产糖、贸易糖、进口糖的购销进度，

全产业链优势确保公司可以在动荡的市场环境中实现稳健增长。 

三是农业端依托“五位一体”现代农业管理体系，确保原料高产高质，降低

综合生产成本；工厂端通过精细化管理，确保制糖、炼糖的降本增效与质量提升。 

四是优秀的商情研发体系，合理把握贸易糖与进口糖的购销时点与节奏，降

低综合贸易成本；通过套期保值降低糖价波动风险与汇率风险，从而实现整体业

绩稳步高质量发展。 

问题 3：公司新建的漳州糖厂产能建设进展如何？何时可以投产？ 

回复：您好。截至年报披露日，漳州炼糖厂项目已基本完工，预计于 2024年

二季度投入试运行。项目建成投产后，可增加 35万吨/年炼糖产能。 



为确保完工后顺利转运营，公司做好了充分的准备：一是紧盯项目建设进度，

将如期或提前完成；二是按计划保障原料供给；三是开始布局对应的华南销区，

并进行市场预热。由董事长亲自带队拜访福建、广东等地区的客户，重点听取客

户需求和期望，不断优化我们的产品和服务。 

问题 4：公司有足够的甘蔗、甜菜原料吗？采取了哪些措施，确保原料供应

相对充足？  

回复：您好。2023 年度，公司未雨绸缪，有效保障了自产糖原料供给。甘蔗

糖方面，位于广西、云南的甘蔗糖工厂多措并举，积极研判区域甘蔗收购形势，

针对极端气象灾害可能导致甘蔗普遍减产的情况提前布局，因地制宜、一地一策

调整收购策略，全力保障甘蔗原料收购量；位于澳大利亚的 Tully糖业深耕与当

地社区和种植户的良好关系，原料收购量、原糖生产量稳步提升。甜菜糖方面，

通过紧抓布局和订单农业，甜菜原料收购量创历史新高。 

未来，公司将持续探索“种植规划+种子研发+田间管理+农机服务+数智农业”

的“五位一体”现代农业管理体系，强化原料管控工作。 

问题 5：公司在自产糖 2B产品创新方面，有哪些进展？未来有哪些规划？  

回复：您好。公司建立了“产销研用一体化”研发机制，与中粮营养健康研

究院联合攻关，食糖精制率提升 30%，“中糖”牌精制白砂糖在色值、颗粒均匀度

等核心理化指标上超越韩糖，成功实现对韩糖的进口替代；精制、优级、一级白

砂糖和红糖 4个主流产品连续两年斩获全国质量评比第 1名。 

公司坚持科技自立自强，联合中粮营养健康研究院启动“高端药用蔗糖及药

用辅料”研发攻关，瞄准高端药用蔗糖战略新兴产业，坚持技术突破与产品创新

并行，成功开发多款药用蔗糖产品，荣获中国第一个注射级蔗糖发明专利授权，

并在国家药品评审中心完成登记备案。 

未来，公司将继续围绕积累的创新优势，争取实现产品领域的二次突破并转

化为新的竞争优势。 

问题 6：公司如何看待代糖、果葡糖浆等对白糖的替代？  

回复：您好。客观来说，代糖等对食糖消费有一定程度影响。在近年消费疲

软、成本高企等多重压力下，部分终端客户通过调整配方，即提高代糖或果糖使

用量的方法来降低成本。公司将持续关注代糖的动态与消费趋势，分析对食糖消



费行业、公司具体业务带来的影响，进行前瞻性判断与分析。在公司战略规划进

程中，也会充分考虑包括代糖产业在内的多方因素影响的可能性。 

随着食糖科学知识的普及，消费者重新了解食糖，客观对待食糖，意识到食

糖对人体健康的重要作用，“君子爱糖、取之有度”“少吃糖、吃好糖”观念深入

人心。与此同时，监管部门不断加强对化学合成甜味剂的管理，推行食品质量市

场准入制度，消费者也逐步意识到长期食用代糖给身体健康带来的风险，食糖消

费回归正常水平。 

问题 7：相对于国内其他番茄制品企业，公司的番茄酱业务有何特点和比较

优势？  

回复：您好。我们番茄业务的优势有：一是将田间地头作为“第一车间”，

探索打造“种植规划+种子研发+田间管理+农机服务+数智农业”的“五位一体”

现代农业管理体系，确保原料端的“高质”和“稳量”；二是推进番茄业务“产

销研一体化”商业模式，建立商情研发体系，加大开发产品研发力度，推动“以

外销为主转向内外销平衡发展”和“以大包装为主向下游业务延伸”的两大转型

的步伐。 

经过多年的积淀与发展，公司在种子研发、种植管理、加工技术、营销物流

等各个方面均处于国内领先水平，品牌影响力持续提升，成为我国番茄制品行业

领跑者。 

问题 8：在不涉及公司具体头寸方向、大小和其他商业秘密的前提下，可否

简要介绍公司套期保值的基本模式？  

回复：您好。公司开展的套期保值业务，本质是一种风险管理工具，用于降

低食糖市场波动对公司经营带来的不确定性，有利于提高公司应对大宗商品价格

波动风险的能力，符合公司长远发展及公司股东的利益。 

问题 9：想问下公司高管如何看待市值管理工作？  

回复：您好。2024 年 1 月 24日，国资委产权管理局负责人表示，会进一步

研究将市值管理纳入中央企业负责人业绩考核。1 月 29 日，国资委召开中央企

业、地方国资委考核分配工作会议，指出在前期试点探索、积累经验的基础上，

全面推开上市公司市值管理考核。4月初，新“国九条”出台，进一步强调将上

市公司市值管理纳入企业内外部考核评价体系。 



公司认为，将市值管理纳入央企控股上市公司考核，对于国家与市场来说，

央企不仅需要进行价值提升、价值管理，也需要重视价值实现。公司将持续不断

完善公司规范治理，高度重视投资者关系管理，后续会结合公司自身情况，以及

相关工作部署进一步推进市值管理工作。 

 

 

 

 

 

风险提示：本次与投资者交流如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相

关内容，不能视作公司或管理层对行业及公司发展或业绩的保证，公司将根据相

关要求及时履行相关信息披露义务，敬请广大投资者注意投资风险。 


