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第一节 重要提示 

1 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到 http://www.sse.com.cn/网站仔细阅读年度报告全文。 

 

2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、

完整性，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

 

3 公司全体董事出席董事会会议。 

 

4 天健会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

 

5 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

董事会拟以实施分红的股权登记日在中国证券登记结算有限责任公司实际登记股数为基数，向

全体股东每股派发现金股利人民币0.31元(含税)，每股现金分红金额不变，现金分红总额将根据

实施分红的股权登记日在中国证券登记结算有限责任公司实际登记股数确定，具体的分配金额总

额将在利润分配实施公告中披露，预计派发现金红利353,042,183.12元（含税），剩余未分配利润

结转至以后年度；本年度公司现金分红比例为30%。 

 

第二节 公司基本情况 

1 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 大参林 603233 无 

 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 梁润世 陈国圳 

办公地址 广东省广州市荔湾区龙溪大道410号、

410-1号 

广东省广州市荔湾区龙溪

大道410号、410-1号 

电话 020-81689688 020-81689688 

电子信箱 DSL1999@dslyy.com DSL1999@dslyy.com 

 



2 报告期公司主要业务简介 

（一）行业分析与竞争格局 

1、人口老龄化持续加剧 

随着生育率的下降，以及医疗卫生水平不断提升和人民生活条件不断改善带来的平均寿命的

延长，我国人口老龄化程度日趋加深。根据国家统计局发布的《2023年国民经济和社会发展统计

公报》，截至 2023年末，全国 60周岁及以上人口 29697万人，占全国人口的比重为 21.1%；全国

65周岁及以上人口 21676万人，占全国人口的比重为 15.4%。 

据测算，到 2035年左右，60岁及以上老年人口将突破 4亿，占比将超过 30%，进入重度老龄

化阶段。到 2050年前后，我国老年人口规模和比重、老年抚养比和社会抚养比（中老年人口数与

劳动年龄人口数之比）将相继达到峰值。 

 

2、行业集中度不断提升 

全国药品零售行业集中度提升明显，在“政策和市场”双驱动下，药品零售行业进入了加速

整合的关键时期。全国零售药店连锁率由 2012 年的 36%提升至 2023 年的 58.5%（2023 年数据来

源《中国药店》）。《商务部关于“十四五”时期促进药品流通行业高质量发展的指导意见》提出：

到 2025 年，培育形成 5-10 家超五百亿元的专业化、多元化药品零售连锁企业，药品零售连锁率

接近 70%。未来几年内，政策支持与行业发展将助力药品零售行业总体集中度进一步提升。2023

年全国各地零售药房的连锁率程度不一；其中，公司重点发展区域之一的广东地区连锁化率为

47.5%，低于全国的 58.5%，连锁率仍有较大的提升空间（数据来源：《中国药店》）。 

2023年前 100强的药品零售企业销售总额 3,070亿元，占比 59.50%，其中，前 10强占比 34.11%

（数据来源：中国药店）。前十大连锁药店受益于供应链、信息化、专业化、标准化等优势，在新

模式和新技术推动下，销售额增速显著高于行业平均水平，行业集中度也持续加速提升。 



 

 

3、零售药房市场规模持续提升 

医药流通行业是国家医疗卫生事业和健康产业的重要组成部分，是关系到人民健康和生命安

全的重要行业，医药流通行业在医药产业链中发挥着承上启下的重要作用。随着我国经济的发展

以及医药卫生体制改革的不断深化，人口老龄化、居民可支配收入的持续增长及追求更健康的生

活质量等趋势下，药品需求的提升将持续带动行业规模稳步增长，近年来行业监管不断完善，行

业加速转型升级，医药流通行业已进入规模化、数字化、精益化的新发展阶段。 

健康中国发展战略推动医疗体系分级诊疗、处方外流、支付体系的深化改革，零售药店作为

改革大背景下的重要参与方，充分发挥规模化连锁优势，提供“基本保障+特殊用药”专业化服务

能力，药品零售市场的销售规模实现持续增长。2023 年，全国医药零售市场规模达到 5,160亿元，

零售药店占全终端销售额的比例由 2019 年的 23.71%上升至 26.68%（数据来源:中国药店）。在推



进健康中国建设,深化分级诊疗、处方外流、支付体系改革的大背景下，覆盖各个社区的药店深入

参与医药卫生体系的改革，药品零售市场规模保持稳中向好态势。我国公立医院仍是最大的药品

消费终端，但随着疾病与健康管理需求日益升级，零售药店由于覆盖全国各个社区，更能贴近患

者，方便其购买刚需药品，零售药店的渠道价值有所提升。分区域销售来看，销售额居前 10位的

省级行政区域依次为：广东、山东、江苏、四川、河南、浙江、湖南、河北、安徽、辽宁,占全国

药品零售市场的 60.3%,广东省药品零售市场规模达到 604.8亿元，明显领先各省（自治区、直辖

市）药品零售市场规模（数据来源：中国药店）。 

 

（二）公司所在行业地位 

公司荣获的社会地位及行业荣誉:“大参林”已成为“中国驰名商标”和“广东省著名商标”。

公司业务范围覆盖广东、广西、河南、黑龙江、江苏、新疆、辽宁、四川、重庆、河北、陕西、

江西、山西、浙江、湖北、山东、福建、安徽、海南 19 个省（自治区、直辖市），其中，广东、

广西、河南和黑龙江的竞争优势明显，市场份额名列前茅。 

在中国企业联合会、中国企业家协会发布的中国企业排行榜中，公司荣获“2023年中国服务

业企业 500 强第 269名”；由《中国药店》杂志社举办的中国药店年度发展报告会上，公司获评

选“2023-2024中国药店价值榜第 2 名”；在《21 世纪药店》及米内网联合发布的年度药店排行

榜中，公司荣获“2022-2023年度中国连锁药店直营力百强榜”第 3名、“2022-2023中国连锁药

店综合实力百强榜”第 2名。 

 

（三）行业政策展望 

2023 年 2 月 15 日，国家医保局下发《关于进一步做好定点零售药店纳入门诊统筹管理的通

知》（以下简称“通知”），将符合条件的定点零售药店纳入门诊统筹管理，扩大医药服务供给，

释放医保改革红利。 

通知指出，职工医保门诊共济保障机制改革是我国的重大决策部署，对更好发挥职工医保门

诊医药费用保障功能，切实保障参保人员权益具有重要意义。将定点零售药店纳入门诊统筹管理

是改革的重要组成部分，有利于提升参保人员就医购药的便利性、可及性。积极支持定点零售药

店开通门诊统筹服务，鼓励符合条件的定点零售药店自愿申请开通门诊统筹服务，为参保人员提

供门诊统筹用药保障。但也明确了相关条件，申请开通门诊统筹服务的定点零售药店应当符合医

保部门规定的医保药品管理、财务管理、人员管理、信息管理以及医保费用结算等方面的要求，



能够开展门诊统筹联网直接结算。完善定点零售药店门诊统筹支付政策，参保人员凭定点医药机

构处方在定点零售药店购买医保目录内药品发生的费用可由统筹基金按规定支付。定点零售药店

门诊统筹的起付标准、支付比例和最高支付限额等，可执行与本统筹地区定点基层医疗机构相同

的医保待遇政策。通知强调，加强医保电子处方中心建设，加速处方外流。在加强处方流转管理

方面，通知明确要依托全国统一的医保信息平台，加快医保电子处方中心落地应用，实现定点医

疗机构电子处方顺畅流转到定点零售药店。由于医保属地监管，各地将在近期出台当地的执行细

则，推动该政策的落地。 

门诊统筹政策的出台对连锁药店的影响是积极的，第一，借助门诊统筹规定和“双通道”政

策，定点药店可接收更多的院外处方，加速处方外流，承接其背后的巨大市场增量。第二，门诊

统筹药店的起付标准、支付比例和最高支付限额等，可执行与本统筹地区定点基层医疗机构相同

的医保待遇政策，这样一来，本地患者购药的便捷程度将大大增加，尤其是针对慢病患者群体。

因此，门诊统筹的药店对患者的吸引力和粘性也会大幅提升。第三，为了更好留住客源，门诊统

筹药店也将进一步提高药事服务能力，朝“专业化”方向转型。 

截至 2023年 8 月，国家医保局数据显示，已有 25 个省份约 14.14 万家定点零售药店开通了

门诊统筹报销服务，累计结算 1.74亿人次，结算医保基金 69.36亿元。 

公司是国内领先的药品零售连锁企业之一，主要从事中西成药、参茸滋补药材及中药饮片、

保健品、医疗器械及其他商品的连锁零售业务。报告期内，公司的主要业务未发生重大变化。 

公司一直专注于中西成药、参茸滋补药材及中药饮片、保健品、医疗器械及其他商品的连锁

零售业务，致力于通过直营门店以及直营式加盟门店为消费者提供优质实惠的健康产品和专业周

到的服务，在深入开发和巩固华南市场的基础上，秉承“以尽可能低的价格提供绝对合格之产品，

并尽最大限度满足顾客需求”的经营理念，不断向周边省市辐射，实现跨区域全国化发展。 

在拓展营销网络的同时，公司建立了完善的商品供应体系和物流体系。目前，公司已与超 1

万家生产厂家保持了长期稳定的合作关系。此外，公司在广州、茂名、玉林、东莞、漯河、南昌

等地建立了物流配送中心，覆盖了目前的所有业务地区，自主配送量占总配送量的比例达到 80%

以上，能快速响应所辖地区的商品采购及门店配送需求。截止报告期末，全国拥有 36个仓库，仓

储总面积达 32万平方米，仓库总发货满足率达到 99%，发货差错率低于 0.008%。 

历经多年的发展，公司已在药品零售连锁领域积累了深厚的行业经验和市场优势，以药品零

售作为核心业务，形成药品“直营、直营式加盟、分销、生产制造”一体化的经营模式。 

（1）直营零售业务：公司的主营业务为药品零售，主要业务模式为通过规模化的商品采购、



仓储物流及连锁门店网络，实现终端销售；同时通过“直营+并购”二大模式拓展直营门店区域布

局，深耕华南，布局全国。报告期末，公司在广东、广西、河南、湖北、四川、黑龙江等 19个省

（自治区、直辖市）共有 14,074家直营门店。 

（2）直营式加盟业务：公司在行业内首推直营式加盟模式，结合了直营连锁的标准化管理和

加盟连锁的扩展优势，旨在实现品牌快速扩张的同时，确保服务质量和经营效益的稳定。公司严

格按照药品连锁企业的品牌标识、药品质量管理、采购管理、配送管理、财务管理、网络信息管

理和服务质量管理的“七统一”标准对加盟门店进行管理的同时，在品牌效应、商品体系、会员

体系、标准化和精细化管理、营销方式、数字化运营、新零售支持和全方位培训体系等多方面赋

能，全面复制直营店的成功模式，锻造加盟店的核心竞争优势，全面提升加盟店的经营能力和盈

利水平，增加加盟商用户粘性和形成新加盟商持续加入的良性循环。公司通过对加盟商的商品批

发、加盟费、管理费、服务费等形式实现盈利。报告期末，公司在 16个省（自治区、直辖市）共

有 4,165家加盟门店。 

（3）分销业务：公司采取“从供应商集中采购，向非加盟体系的中小连锁药店以及单体药店、

中小型医药批发企业等第三方批发”的模式。公司的分销业务能充分利用公司的商品代理优势、

物流配送能力和生产能力，能加强公司与中小型医药批发企业、中小型连锁药店和单体药店之间

的业务联系，是公司零售业务的有益补充。 

（4）生产制造业务：公司主要从事中药饮片、参茸滋补、中西成药品种的生产。凭借对中药

饮片消费市场和优质参茸滋补药材产品的深刻理解，公司在参茸滋补药材消费群体中建立了良好

的口碑。公司打造一系列以“东紫云轩”为核心品牌的各类型滋补产品，为消费者提供质量有保

证、高性价比的产品。公司实施参茸滋补药材差异化经营策略，保证公司的商品优势及竞争优势。

与此同时，公司还推出了以“可可康”为核心品牌的中西成药产品以及以“东腾阿胶”为品牌的

阿胶系列产品。公司通过直营业务、加盟业务以及分销业务实现对自产的自有品牌产品的销售。 

 

3 公司主要会计数据和财务指标 

3.1 近 3年的主要会计数据和财务指标 

单位：元  币种：人民币 

 2023年 
2022年 本年比

上年 

增减(%) 

2021年 

调整后 调整前 调整后 调整前 

总资产 24,123,300,764.20 20,841,243,241.84 20,841,243,241.84 15.75 17,335,681,734.37 17,335,681,734.37 

归属于上

市公司股
6,823,853,093.57 6,211,882,358.99 6,211,882,358.99 9.85 5,478,577,162.75 5,478,577,162.75 



东的净资

产 

营业收入 24,531,390,152.75 21,248,086,692.45 21,248,086,692.45 15.45 16,759,335,264.61 16,759,335,264.61 

归属于上

市公司股

东的净利

润 

1,166,498,182.43 1,035,723,834.94 1,035,723,834.94 12.63 791,230,980.50 791,230,980.50 

归属于上

市公司股

东的扣除

非经常性

损益的净

利润 

1,140,765,253.37 1,004,523,503.20 1,009,241,766.66 13.56 713,043,684.86 717,956,404.72 

经营活动

产生的现

金流量净

额 

3,173,848,332.73 3,756,573,435.47 3,756,573,435.47 -15.51 1,554,994,863.06 1,554,994,863.06 

加权平均

净资产收

益率（%） 

18.01 17.87 17.87 
增加0.14个

百分点 
14.61 14.61 

基本每股

收益（元

／股） 

1.03 0.91 1.09 13.19 0.70 0.84 

稀释每股

收益（元

／股） 

1.03 0.91 1.09 13.19 0.70 0.84 

 

3.2 报告期分季度的主要会计数据 

单位：元  币种：人民币 

 
第一季度 

（1-3 月份） 

第二季度 

（4-6 月份） 

第三季度 

（7-9 月份） 

第四季度 

（10-12 月份） 

营业收入 5,946,849,853.43 6,045,030,522.05  5,731,271,646.65  6,808,238,130.62  

归属于上市公司股

东的净利润 
494,404,243.91 420,672,196.87  254,583,611.25  -3,161,869.60  

归属于上市公司股

东的扣除非经常性

损益后的净利润 

495,483,123.74 398,202,292.80  263,163,955.87  -16,084,119.04  

经营活动产生的现

金流量净额 
752,251,808.16 725,425,474.90 1,003,827,720.81  692,343,328.86  

 

 

季度数据与已披露定期报告数据差异说明 

√适用  □不适用  



因执行《公开发行证券的公司信息披露解释性公告第 1 号——非经常性损益（2023 年修订）》

的最新要求，对 2023年度非经常性损益金额进行追溯调整，其中首次公开发行股票前授予的限制

性股票所对应的股份支付费用 7,830,667.2 元转入经常性损益，对前三季度分别影响

2,349,200.16元。各季度存在一定季节性差异，年终奖及多项费用统一计提在第四季度，导致公

司第四季度利润普遍低于前三季度。 

 

4 股东情况 

4.1 报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特

别表决权股份的股东总数及前 10 名股东情况 

单位: 股 

截至报告期末普通股股东总数（户） 28,880 

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 36,696 

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） - 

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户） - 

前 10名股东持股情况 

股东名称 

（全称） 

报告期内

增减 

期末持股

数量 

比例

(%) 

持有有

限售条

件的股

份数量 

质押、标记或冻结情

况 股东 

性质 股份 

状态 
数量 

柯云峰 40,431,974 242,591,847 21.3 0 无 0 
境内自

然人 

柯金龙 38,271,975 229,631,849 20.16 0 质押 71,842,144 
境内自

然人 

柯康保 29,698,790 178,192,742 15.65 0 质押 35,830,000 
境内自

然人 

柯舟 6,835,200 41,011,200 3.6 0 质押 9,500,000 
境内自

然人 

香港中央结算有限公

司 
-14,894,738 25,900,541 2.27 0 无 0 其他 

宋茗 3,676,386 22,058,318 1.94 25,920 无 0 
境内自

然人 

中信证券股份有限公

司 
19,593,325 21,703,746 1.91 0 无 0 

国有法

人 

刘景荣 2,951,863 20,361,179 1.79 0 无 0 
境内自

然人 

梁嘉盈 1,989,574 11,937,444 1.05 0 无 0 
境内自

然人 

富达基金（香港）有限

公司－客户资金 
4,712,818 10,675,087 0.94 0 无 0 其他 

上述股东关联关系或一致行动的说

明 

1、上述股东中，柯云峰、柯康保、柯金龙为一致行动人；2、

柯云峰、柯康保、柯金龙为兄弟关系，柯舟为柯康保之子； 除

此之外，公司未知上述其他股东是否存在关联关系或属于《上



市公司股东持股变动信息披露管理办法》所规定的一致行动

人 。 

表决权恢复的优先股股东及持股数

量的说明 
无 

 

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  

 

4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  

 

4.4 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况 

□适用 √不适用  

5 公司债券情况 

□适用 √不适用  

第三节 重要事项 

1 公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对

公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。   



2023年，公司实现营业收入 245.3亿元，较上年同期增长 15.45%，归属于上市公司股东的净

利润 11.66亿元，较上年同期增加 12.63%，扣除非经常性损益后归属于上市公司股东的净利润为

11.4亿元，较上年同期增加 13.56%。 

 

2 公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终

止上市情形的原因。 

□适用  √不适用  
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