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第一节 重要提示 

一、 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发

展规划，投资者应当到 www.sse.com.cn 网站仔细阅读年度报告全文。 

二、 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确

性、完整性，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

三、 公司全体董事出席董事会会议。 

四、 立信会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

五、 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

经第二届董事会第二次会议决议，公司2023年度拟以实施权益分派股权登记日登记的总股本

（扣除股份回购专户内股票数量）为基数，向全体股东每股派发现金红利0.20元（含税），以资本

公积金转增股本，每股转增0.4股，不送红股，剩余未分配利润结转以后年度分配。以上利润分配

预案需提交公司2023年年度股东大会审议。 

第二节 公司基本情况 

一、 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 中重科技 603135 不适用 

 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 杜晓舟 李珂 

办公地址 
天津市北辰区科技园区景丽路6-1号 

天津市北辰区科技园区景

丽路6-1号 

电话 022-86996186 022-86996186 

电子信箱 ir@tjzzjt.com ir@tjzzjt.com 

 

二、 报告期公司主要业务简介 

（一）报告期内公司所处行业情况 

1、行业基本情况 

公司主要产品为机械、电气、液压一体化的热轧型钢、带钢、棒线材、中厚板轧制的自动化

生产线、成套设备及其相关的备品备件。根据《国民经济行业分类》（GBT4754－2017），公司所



处行业为制造业门类中的专用设备制造业大类（分类代码：C35）。 

智能制造装备是具有感知、分析、推理、决策、控制功能的制造装备统称，智能制造装备将

先进制造技术、信息技术和智能技术进行集成和深度融合，是我国高端装备制造业的重点发展方

向。 

智能制造装备行业的主要发展内容丰富多元，涉及从基础装备到高端控制系统，再到专用智

能装备的全方位提升。有效促进传统产业的改造升级和战略性新兴产业的发展，推动整个制造业

向更高效、智能的方向发展。公司主要产品为机械、电气、液压一体化的热轧型钢、带钢、棒线

材、中厚板轧制的自动化生产线、成套设备及其相关的备品备件，主要应用于冶金行业。 

公司所处的冶金智能制造装备行业是我国高端装备制造业的重点发展方向，对国家经济发展

具有重要意义。报告期，由工业和信息化部发布了《有色金属行业智能制造标准体系建设指南（2023

版）》，旨在发挥标准对推动有色金属行业智能制造发展的支撑和引领作用。该指南结合了《国家

智能制造标准体系建设指南（2021 版）》、《“十四五”智能制造发展规划》和《“十四五”原材料工业

发展规划》等文件编制而成，以指导冶金智能制造装备行业的发展。 

国民经济重点产业的转型升级、战略性新兴产业的培育壮大和能源资源环境的约束，对智能

制造装备行业提出了更高的要求，并提供了巨大的市场空间。国家针对冶金行业出台了一系列宏

观调控政策，淘汰落后产能，支持重点领域、高端产品、关键环节进行技术改造，引导企业采用

先进技术，优化产品结构，全面提升设计、制造、工艺、管理水平，促进冶金行业向价值链高端

方向发展，同时也推动冶金智能制造装备行业不断进行产业结构升级。 

2023 年，下游钢铁行业消费结构发生变化，房地产行业对钢铁需求的拉动作用持续减弱，绿

色低碳驱动的新能源用钢等钢铁新需求增长，汽车、船舶、家电等传统用钢需求提质。2023 年我

国钢铁行业高端化、智能化、绿色化转型取得新成效，为大型、集约、高效化冶金智能制造装备

带来巨大市场机遇，特别是对于高技术含量的高端装备，未来将拥有广阔的发展前景。 

2、公司的行业地位 

公司自成立以来，专注于智能装备及生产线的研发、工艺及装备设计、生产制造、技术服务

及销售，主要产品为机械、电气、液压一体化的热轧型钢、带钢、棒线材、中厚板轧制的自动化

生产线、成套设备及其相关的备品备件，在行业中积累了良好口碑，建立了稳定的客户群。2023

年公司凭借其在型钢生产线领域的持续创新和技术领先优势，公司成功交付了多条高效能、低能

耗的型钢生产线，服务于国内外知名钢铁企业，也为行业的可持续发展做出了积极贡献。公司通

过不断提升产品质量、优化生产流程以及扩展市场渠道，公司的型钢带钢生产线在行业内均保持



了较高的市场占有率。 

公司先后获得国家级高新技术企业、国家火炬计划实施先进企业、天津市战略性新兴产业领

军企业、天津市科技小巨人领军企业、天津市制造业单项冠军企业、天津市科技领军企业等荣誉

称号。获得天津市科技进步一等奖 1 项、国家冶金科技二等奖 1 项，牵头承担“十四五”国家重点

研发计划 1 项。拥有授权专利 310 余项，其中发明专利 49 项，2 项成果获国家首台套保护。参与

“GB/T11263-2017 热轧 H 型钢和剖分 T 型钢”等 3 项国家标准的制定。具有较高行业影响力。 

在型钢领域，公司推出了国内首台套特大型钢生产线 CMA 万能轧钢机机组、国内首台套钢

板桩及超大 H 型钢生产线并实现销售，所产主流机型成功打破了国际巨头在热轧型钢生产线领域

的垄断，有效降低了国内下游客户采购成本以及对国外设备的依赖，公司在热轧型钢、热轧带钢

等领域均有深厚的技术积淀，在行业内有较强的竞争力。 

在带钢领域，公司经过多年研发创新，开发了 DSP 直轧带钢工艺技术。若该技术成功投放市

场后，吨钢综合成本将带来明显降低。根据世界金属导报数据，国内目前拥有约 300 多条带钢生

产线，鉴于目前热轧带钢工艺已经非常成熟，吨钢成本降低 1 元都非常困难，若该技术成功应用，

将催生热轧带钢行业变革，产能置换空间巨大。 

除了加大公司在国内的市场占有率，公司将聚焦国际化发展机会，公司在历史上已经成功交

付多个项目，包括泰国德龙钢铁，马来西亚联合钢铁，印尼海洋，印尼新亚洲，印尼太平洋等多

个项目，在全球钢铁行业内建立了极好的口碑和业绩基础。 

（二）报告期内公司从事的业务情况 

1、主要业务、主要产品及其用途 

公司是集智能装备及生产线的研发、工艺及装备设计、生产制造、技术服务及销售为一体的

国家级高新技术企业，主要产品为机械、电气、液压一体化的热轧型钢、带钢、棒线材、中厚板

轧制的自动化生产线、成套设备及其相关的备品备件。 

 

主要产品 产品图示 主要产品组成部分 

型钢智能装备

及生产线 

 

主要由型钢轧机、其他关键机械设备、电气自

动化系统及设备、液压润滑系统及设备、环保

系统及设备、智能机器人等组成 



带钢智能装备

及生产线 

 

主要由带钢轧机、其他关键机械设备、电气自

动化系统及设备、液压润滑系统及设备、环保

系统及设备、智能机器人等组成 

备品备件及其

他 

 

包括棒线材、中厚板等轧机，及轧辊轴备品备

件、辊道备品备件、飞剪备品备件、矫直机备

品备件等 

 

（1）型钢智能装备及生产线 

型钢智能装备及生产线通常以型钢轧机作为核心设备，以高刚度智能型万能轧机技术、CMA

万能轧机数字化技术、万能轧机组合控制孔型技术等为纽带，以智能自动化系统、智能诊断系统、

MES 系统为核心控制单元，将相互独立的硬件设备、软件控制系统和应用功能进行有机结合、融

合优化与系统深度集成，形成彼此关联、智能控制、协同作业的有机整体，从而实现型钢生产过

程的智能化和自动化。发行人型钢智能装备及生产线可以生产 H 型钢、工字钢、角钢、钢轨、槽

钢、U 型钢板桩、Z 型钢板桩等各类型钢，在灵活性、稳定性、精度、生产效率上均具有较高水

平，通过柔性化的工艺布置，可以根据客户需求定制并有效适应各类场地工况条件。 

（2）带钢智能装备及生产线 

发行人带钢智能装备及生产线主要应用于热轧带钢的轧制及生产，结合 AWC 伺服装置液压

系统技术、粗轧机组全连续式生产工艺技术等核心技术，以二辊轧机、四辊轧机、转鼓式飞剪、

卧式有芯卷取机、打包机器人等为核心设备，以高频伺服液压系统及高压伺服缸为核心驱动单位，

以 L1、L2 和 L3 三级自动化控制系统为核心控制单元，具有产量高、成本低的特点，得到客户的

广泛认可。 

（3）备品备件及其他 

发行人向客户销售的备品备件通常用于客户新旧设备易损件日常的消耗，包括轧辊轴备品备

件、辊道备品备件、飞剪备品备件、矫直机备品备件等。由于轧机等关键设备安全、稳定性要求

极高，绝大多数情况下生产线及设备客户多购买原产厂家的备品备件，客户粘性较高，公司凭借

技术研发、设计及规模化生产等优势，与国内主要客户保持长期、稳定的合作关系。 

2、经营模式 

（1）采购模式 

公司原材料采购主要分为项目类物料采购和通用类物料采购两种类型。对于项目类物料采购，



多为非标制造物料，一般根据客户项目需求向供应商采购，制造形式包括自主生产和定制化外购，

由生产部根据项目生产需要编制《物料采购申请单》并提交审批，采购部门以招投标或者询价、

比价形式选择合适的供应商，并与其签订《采购合同》，该类物料由公司向供应商提供技术要求或

图纸，供应商自行负责采购所需原材料，公司根据技术要求或图纸要求进行检验和验收。对于通

用类存货采购，多为标准件，产品供应较为稳定。当存货数量较低时，仓储部提示需求部门，需

求部门根据需要编制《物料采购申请单》并提交审批，采购部结合采购周期向供应商采购。 

公司一般根据采购成本、原材料价格的市场情况选择合适的供应商进行采购。对于同一种类

型的原材料，采购部门以招投标或者询价、比价形式选择合适的供应商。公司通常与主要供应商

单独签订购销合同，根据客户订单需求自主向供应商采购产品，与供应商直接约定采购产品型号、

价格、数量、付款期限等事项，并签订采购合同。 

（2）生产模式 

公司主要采用“以销定产”的生产模式。公司对产品的生产相关流程进行统一规划，由工艺部

及技术中心给予技术支持，全力配合并保证生产活动顺利运行；生产部负责评估年度产能，参与

月度生产计划的制定并根据客户实际需求调整计划，严格按照特定的工艺流程和产品质量控制制

度执行生产。 

公司智能装备及生产线产品生产工艺相对复杂，制造周期较长，其组成设备中的轧机、矫直

机、卷取机等核心设备由公司自行组织生产；冷床、辊道等辅助设备根据产能负荷情况选择自主

生产或向供应商按图采购；对于组成设备所需的电机、减速机、除尘设备等外购设备，以及部分

电气自动化系统及元器件、液压系统及元器件等按照项目配置、技术参数、规格型号等向供应商

定制。此外，公司将部分非核心生产工序委托外协厂商进行加工。 

（3）销售模式 

公司销售模式为直销模式，从客户类型来看基本为终端客户；存在少量业务通过非终端客户

开展。公司通常直接面对客户进行销售，主要包括技术交流、招投标及商务谈判、签订合同、产

品交付、客户回款、对账等环节。 

公司主要产品智能装备及生产线属于非标定制化产品，主要终端客户为大型钢厂，单笔合同

金额较大，生产周期较长。合同定价一般根据所需要的各类原材料、设计及制造所需人工费用和

其他费用等预估成本基础上，综合考虑项目的复杂程度、一定的利润水平因素并参考市场情况对

产品定价。公司不同项目间的合同金额差异较大，一般从几百万到数亿元不等。 

公司向客户销售的备品备件通常用于客户新旧设备易损件日常的消耗。由于轧机等关键设备



安全、稳定性要求极高，绝大多数情况下生产线及设备客户多购买原产厂家的备品备件，客户粘

性较高，公司凭借技术研发、设计及规模化生产等优势，与国内主要客户保持长期、稳定的合作

关系。 

3、主要的业绩驱动因素 

报告期，受下游行业固定资产投资、制造业投资增速放缓等不利因素影响，冶金智能制造装

备下游客户需求总体较弱，给公司业务开拓带来一定压力。下游钢铁行业总体呈现“需求减弱、价

格下降、成本高企、利润下滑”的态势，供给强于需求、成本重心实际下移幅度小于钢价降幅，钢

铁企业经营承受压力，盈利空间受到挤压。 

 

三、 公司主要会计数据和财务指标 

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标 

单位：元  币种：人民币 

 
2023年 2022年 

本年比上年 

增减(%) 
2021年 

总资产 3,886,192,342.28 2,733,051,984.31 42.19 2,626,438,295.80 

归属于上市公

司股东的净资

产 

3,075,475,099.98 1,486,107,076.13 106.95 1,202,860,432.78 

营业收入 1,116,822,435.35 1,528,361,366.07 -26.93 1,779,237,926.73 

归属于上市公

司股东的净利

润 

181,993,876.08 283,246,643.35 -35.75 280,622,722.04 

归属于上市公

司股东的扣除

非经常性损益

的净利润 

169,400,307.35 264,354,651.54 -35.92 276,121,547.80 

经营活动产生

的现金流量净

额 

235,147,249.73 114,639,706.67 105.12 131,480,846.72 

加权平均净资

产收益率（%） 
6.85 21.07 

减少14.22个百

分点 
31.03 

基本每股收益

（元／股） 
0.43 0.79 -45.57 0.80 

稀释每股收益

（元／股） 
0.43 0.79 -45.57 0.80 

 

3.2 报告期分季度的主要会计数据 

  单位：元  币种：人民币 

 
第一季度 

（1-3 月份） 

第二季度 

（4-6 月份） 

第三季度 

（7-9 月份） 

第四季度 

（10-12 月份） 



营业收入 303,881,724.45 262,291,132.48 278,930,242.56 271,719,335.86 

归属于上市公司股东的

净利润 
49,502,166.34 46,460,215.69 54,647,243.61 31,384,250.44 

归属于上市公司股东的

扣除非经常性损益后的

净利润 

49,435,449.82 45,934,512.77 54,203,399.11 19,826,945.65 

经营活动产生的现金流

量净额 
-10,415,856.20 155,671,364.34 28,206,065.73 61,685,675.86 

 

季度数据与已披露定期报告数据差异说明 

□适用  √不适用  

四、 股东情况 

4.1 报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特

别表决权股份的股东总数及前 10 名股东情况 

 

单位: 股 

截至报告期末普通股股东总数（户） 39,137 

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 36,951 

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

前 10名股东持股情况 

股东名称 

（全称） 

报告

期内

增减 

期末持股数

量 

比例

(%) 

持有有限售

条件的股份

数量 

质押、标记或冻

结情况 股东 

性质 股份 

状态 
数量 

马冰冰 0 215,360,528 47.86 215,360,528 无 0 

境内

自然

人 

谷峰兰 0 53,840,132 11.96 53,840,132 无 0 

境内

自然

人 

江苏国茂减速机股份

有限公司 
0 25,196,121 5.60 25,196,121 无 0 

境内

非国

有法

人 

常州津泓企业管理合

伙企业（有限合伙） 
0 25,196,121 5.60 25,196,121 无 0 其他 

沈惠萍 0 17,997,230 4.00 17,997,230 无 0 

境内

自然

人 

王洪新 0 10,798,338 2.40 10,798,338 无 0 境内



自然

人 

杜宝珍 0 3,599,444 0.80 3,599,444 无 0 

境内

自然

人 

旭辉恒立（天津）企业

管理合伙企业（有限合

伙） 

0 3,230,408 0.72 3,230,408 无 0 其他 

旭光久恒（天津）企业

管理合伙企业（有限合

伙） 

0 2,978,032 0.66 2,978,032 无 0 其他 

汪雄飞 0 1,803,646 0.40 1,803,646 无 0 

境内

自然

人 

上述股东关联关系或一致行动

的说明 

1、马冰冰系谷峰兰之女 2、徐国忠系常州津泓执行事务合伙人，

徐国忠与沈惠萍为夫妻关系，二人均为国茂股份实际控制人，

且徐国忠担任国茂股份董事长职务。3、旭辉恒立、旭光久恒为

公司员工持股平台。4、除上述情形之外，公司未知其他股东之

间是否存在关联关系或是否属于一致行动人。 

表决权恢复的优先股股东及持

股数量的说明 
不适用 

 

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  

 

4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  



 

4.4 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况 

□适用 √不适用  

五、 公司债券情况 

□适用 √不适用  

第三节 重要事项 

一、 公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生

的对公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。   

报告期内，公司实现营业收入 1,116,822,435.35 元，同比减少 26.93%；归属于上市公司股东

的净利润 181,993,876.08 元，同比减少 35.75%；归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利

润 169,400,307.35 元，同比减少 35.92%。报告期内公司收入利润下滑主要原因系公司下游钢铁行

业客户受到终端钢铁价格波动影响，经营状况同比下滑，部分智能装备及生产线项目的实际交付

时间比合同约定交货时间有所延迟。在现金流量方面，公司经营活动产生的现金流量净额为

235,147,249.73 元，同比增加 105.12%，显示出公司在报告期内现金流状况明显改善，现金回收能

力增强。面对诸多经济与市场环境的不利因素影响，公司董事会和管理层多措并举积极应对，保

持战略定力，紧密围绕年度经营计划，夯实核心业务，持续丰富产品结构，不断优化各项资源配

置，提升公司的运营效率。 

公司报告期内新增订单 18.4 亿元，包括 2023 年四季度公告签署的两份重大合同（共计 9.26

亿元），相较 2022 年的新增订单额，同比增长 99%。由于公司的项目实施交付需要一定的周期，

所以报告期内的新增订单会随着项目实施进度分期确认。截止报告期末，公司在手订单约为 27

亿元。 

二、 公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示



或终止上市情形的原因。 

□适用  √不适用  
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