
 

证券代码：603639          证券简称：海利尔         公告编号：2023-038 

 

海利尔药业集团股份有限公司 

关于上海证券交易所对公司 2022 年年度报告的信息披

露监管工作函的回复公告 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。 

 

海利尔药业集团股份有限公司（以下简称“公司”）于2023年6月21日收到上

海证券交易所《关于海利尔药业集团股份有限公司2022年年度报告的信息披露监

管工作函》（上证公函[2023]0752号，以下简称“工作函”），收到《工作函》后，

公司本着对广大投资者负责的态度，积极组织相关人员进行认真讨论分析，对所

列问题进行逐项落实。现将《工作函》中的所列问题逐项回复如下： 

1.海外业务。公司业务包含农药原药、农药制剂和肥料业务，其中农药业

务贡献主要营收。2022年度农药业务营业收入45.35亿元，同比增长23.35%，但

毛利率相比上年减少3.44个百分点。公司本年营业收入增长主要依赖外销收入，

同比增加11.11亿元，大幅增长83.44%，但毛利率减少2.80个百分点。此外，外

销业务主要是自营出口和贸易出口两种形式。请公司：（1）结合境外销售地区

需求变化情况，区分原药产品和制剂产品说明2022年度外销规模大幅增长及毛

利率下降的原因；（2）补充披露境外销售中，自营出口和贸易出口模式下前五

大客户及对应的销售金额，说明相关客户与公司实控人、董监高是否存在关联

关系或疑似关联关系；（3）结合产品售价和原材料成本变化，分析主要产品毛

利率持续下降的原因，是否与行业趋势背离。请年审会计师发表意见，并说明

对外销收入履行的审计程序和获取的审计证据。 

回复： 

（1）结合境外销售地区需求变化情况，区分原药产品和制剂产品说明2022 

年度外销规模大幅增长及毛利率下降的原因。 



 

2021 年度、2022 年度公司原药产品和制剂产品外销情况如下： 

单位：吨、万元 

2022 年 

项目 销量 营业收入 营业成本 单位售价 单位成本 毛利率 

制剂 11,869.06 85,982.66 78,663.21 7.24  6.63  8.51% 

原药 7,289.86 155,967.87 109,049.37 21.40  14.96  30.08% 

合计 19,158.92 241,950.53 187,712.58 12.63  9.80  22.42% 

2021 年 

项目 销量 营业收入 营业成本 单位售价 单位成本 毛利率 

制剂 11,980.11 62,244.15 52,105.27 5.20 4.35 16.29% 

原药 3,244.24 70,319.13 46,837.92 21.68 14.44 33.39% 

合计 15,224.35 132,563.28 98,943.19 8.71 6.50 25.36% 

2021 年度、2022 年度公司原药产品和制剂产品外销收入和毛利率变动情况

如下： 

单位：万元 

项目 

2022 年度 2021 年度 销售金额变

动率 
毛利率变动 

销售金额 毛利率 销售金额 毛利率 

制剂 85,982.66 8.51% 62,244.15 16.29% 38.14% -7.78% 

原药 155,967.87 30.08% 70,319.13 33.39% 121.80% -3.31% 

合计 241,950.53 22.42% 132,563.28 25.36% 82.52% -2.94% 

公司 2022 年度外销总销售金额较 2021 年度增加 11.11 亿元，其中制剂产

品销售金额较 2021 年度增加 2.37 亿元，增长率为 38.14%；原药产品销售金额

较 2021 年度增加 8.56 亿元，增长率为 121.80%。制剂产品销售金额增长的主要

原因系 2022 年公司除草剂销售价格上涨及杀菌剂产品销量增长导致。原药产品

销售金额增长的主要原因包括：①公司 2022 年外销前五大客户销售金额较其

2021 年同期销售金额增加 7.76 亿元，具体详见“问题 1（2）自营出口模式下前

五大客户情况”；②2022 年公司原药产品销量增加较多，同时全年平均市场价格

上涨，导致销售收入较同期增长较多；③2022 年公司新产品噻虫嗪及丁醚脲等

上市销售，对全年原药产品外销收入增加贡献率为 20%左右。 

公司 2022 年度外销业务毛利率较 2021 年度下降 2.80 个百分点，其中制剂

产品毛利率下降 7.78 个百分点；原药产品毛利率下降 3.31 个百分点。公司外销



 

业务毛利率下降的主要原因包括：①公司产品结构发生变化，低毛利的产品销量

较高毛利产品销量增长较多；②主要原材料采购价格从 2021 年三季度末开始大

幅上涨至 2022 年初后呈下降趋势，2022 年度农药产品的销售价格与原材料市场

价格变动趋势大致同步。但 2022 年度农药产品整体平均单位成本较 2021 年度有

所增长，同时 2022 年度农药产品整体平均单位售价较 2021 年度也呈增长趋势，

2022 年度农药产品的单位成本增长幅度高于单位售价增长幅度，造成毛利率同

比下降；③受残奥会停产检修及安全事故停产检修影响，导致产品单位固定成本

升高。 

制剂产品毛利率较原药产品毛利率下降较多的主要原因系公司每年四季度

为制剂产品冬储期，需要集中采购原材料提前备货，该部分产品大部分于次年初

进行销售，受国家能耗双控影响导致2021年四季度原材料价格大幅上涨，冬储期

间生产的产品成本处于高位，导致制剂产品单位成本增长相对较高。 

（2）补充披露境外销售中，自营出口和贸易出口模式下前五大客户及对应

的销售金额，说明相关客户与公司实控人、董监高是否存在关联关系或疑似关

联关系。 

境外销售下，自营出口模式下前五大客户及对应的销售金额如下:  

                                     单位：万元；% 

期间 客户名称 销售金额 占比 

是否存在关

联关系或疑

似关联关系 

地区 

2022 年度 

国外客户 A  29,125.11  13.03 否 欧洲 

国外客户 B  15,637.93  7.00 否 欧洲 

国外客户 C  12,752.72  5.71 否 南美洲 

国外客户 D  12,325.09  5.52 否 亚洲 

国外客户 E  10,810.64  4.84 否 亚洲 

合计 80,651.50  36.10   

境外销售下，自营出口模式下销售金额合计 223,455.10 万元，前五大客户销售金

额合计80,651.50 万元，占自营出口模式下销售金额的比例为36.10%。公司 2022 年自

营出口模式下前五大客户主要为农药跨国公司等，上述前五大客户 2021 年销售

金额合计为 3,038.49 万元，2022 年度销售金额较 2021 年度增加 77,613.01 万元。



 

销售金额增长较大的主要原因系公司 2022 年加强与农药跨国公司合作，国外市

场对公司新型产品逐步认可需求提升，导致产品销量大幅增长。 

境外销售下，贸易出口模式下前五大客户及对应的销售金额如下:  

单位：万元；% 

期间 客户名称 销售金额 占比 

是否存在关

联关系或疑

似关联关系 

地区 

2022 年度 

国外客户 F 1,831.97 8.78 否 亚洲 

国外客户 G 1,478.54 7.08 否 亚洲 

国外客户 H 1,338.72 6.41 否 非洲 

国外客户 I 988.63 4.74 否 亚洲 

国外客户 J 858.74 4.11 否 欧洲 

合计 6,496.60 31.12   

境外销售下，贸易出口模式下销售金额合计20,875.88万元，前五大客户销售金额合

计6,496.60万元，占贸易出口模式下销售金额的比例为31.12%。贸易出口模式下前五大客

户销售金额变动不大。 

（3）结合产品售价和原材料成本变化，分析主要产品毛利率持续下降的原

因， 是否与行业趋势背离。 

2021 年度、2022 年度公司产品毛利率情况如下： 

单位：万元 

2022 年 

产品类别 销量 营业收入 单位价格 营业成本 单位成本 毛利率 

制剂 36,351.15 224,279.50 6.17 170,873.68 4.70 23.81% 

原药 10,561.28 220,652.20 20.89 156,010.99 14.77 29.30% 

肥料 5,745.80 5,236.23 0.91 3,491.90 0.61 33.31% 

其他业务 
 

3,331.98 
 

3,179.74 
 

4.57% 

合计 52,658.22 453,499.90 8.61 333,556.30 6.33 26.45% 

2021 年 

产品类别 销量 营业收入 单位价格 营业成本 单位成本 毛利率 

制剂 38,998.51 210,119.98 5.39 151,147.02 3.88 28.07% 

原药 7,401.74 150,590.54 20.35 101,454.81 13.71 32.63% 



 

肥料 4,821.72 5,283.66 1.10 3,295.26 0.68 37.63% 

其他业务 
 

3,893.68 
 

4,094.41 
 

-5.16% 

合计 51,221.96 369,887.86 7.22 259,991.50 5.08 29.71% 

公司 2021 年度、2022 年度主要产品单位价格、单位成本及毛利率变动情

况如下： 

项目 

2022 年度 2021 年度 
单位价

格变动 

单位成

本变动 

毛利率

变动 
单位价

格 

单位成

本 
毛利率 

单位价

格 

单位成

本 
毛利率 

制剂 6.17 4.70 23.81% 5.39 3.88 28.07% 14.47% 21.13% -4.26% 

原药 20.89 14.77 29.30% 20.35 13.71 32.63% 2.65% 7.73% -3.33% 

2022 年度，单位价格及单位成本变动对制剂产品、原药产品毛利率下降

的影响情况如下： 

项目 制剂 原药 

单位价格变动对毛利率的影响 11.06% 1.90% 

单位成本变动对毛利率的影响 -15.31% -5.24% 

毛利率较上年变化幅度 -4.26% -3.33% 

注 1：单位价格变动对毛利率的影响=（本年单位价格-本年单位成本）/本年单位价格-

（上年单位价格-本年单位成本）/上年单位价格。 

注 2：单位成本变动对毛利率的影响=（上年单位成本-本年单位成本）/上年单位价格。 

2022 年度公司制剂产品毛利率较 2021 年度下降 4.26 个百分点，原药产品

较 2021 年度下降 3.33 个百分点，毛利率下降的主要原因包括：①公司产品结

构发生变化，低毛利的产品销量较高毛利产品销量增长较多；②主要原材料采

购价格从 2021 年三季度末开始大幅上涨至 2022 年初后呈下降趋势，2022 年度

农药产品的销售价格与原材料市场价格变动趋势大致同步。但 2022 年度农药产

品整体平均单位成本较 2021 年度有所增长，同时 2022 年度农药产品整体平均

单位售价较 2021 年度也呈增长趋势，2022 年度农药产品的单位成本增长幅度

高于单位售价增长幅度，造成毛利率同比下降；③受残奥会停产检修及安全事

故停产检修影响，导致产品单位固定成本升高。④恒宁一期项目生产尚未达到

设计产能，辅助车间费用较高，恒宁公司毛利率为负数拉低整体毛利。 



 

制剂产品毛利率较原药产品毛利率下降较多的主要原因系公司每年四季

度为制剂产品冬储期，需要集中采购原材料提前备货，该部分产品大部分于

次年初进行销售，受国家能耗双控影响导致 2021 年四季度原材料价格大幅上

涨，冬储期间生产的产品成本处于高位，导致制剂产品单位成本增长相对较

高。 

公司与同行业可比上市公司产品毛利率情况如下： 

产品 可比公司 2022 年度 2021 年度 毛利率变动 

制剂产品 

诺普信 31.32% 30.78% 0.54% 

中农联合 16.79% 20.20% -3.41% 

平均值 24.05% 25.49% -1.44% 

公司 23.81% 28.07% -4.26% 

产品 可比公司 2022 年度 2021 年度 毛利率变动 

原药产品 

中旗股份 26.85% 26.32% 0.53% 

中农联合 23.67% 29.79% -6.12% 

平均值 25.26% 28.06% -2.80% 

公司 29.30% 32.63% -3.33% 

注：制剂产品中诺普信数据来源于其 2021 年度、2022 年度年报中杀虫剂、杀菌剂

及除草剂披露数据，中农联合数据来源于其 2021 年度、2022 年度年报中农药制剂披露

数据。原药产品中中旗股份数据来源于其 2021 年度、2022 年度年报中原药披露数据，

中农联合数据来源于其 2021 年度、2022 年度年报中原药披露数。 

2022年度公司主要产品毛利率呈现下降趋势，与同行业可比公司平均水平整

体变动趋势基本一致。公司主要产品毛利率变动百分点与中农联合毛利率变动情

况比较接近。 

会计师意见： 

（1）核查程序 

针对上述事项，会计师执行的审计程序及获取的审计证据如下： 

①了解管理层与销售及收款相关的内部控制制度，评价这些内部控制设计的

合理性，并测试运行的有效性； 

②获取主营业务收入明细表，复核加计是否正确，并与总账数和明细账合计

数核对是否相符，检查以非记账本位币结算的主营业务收入的折算汇率及折算是



 

否正确； 

③针对主要客户和本年度新增客户，采取抽样方式检查与收入确认相关的支

持性文件，包括与主要海外客户签订的销售合同及订单、发货单、报关单、发票

等资料； 

④查看公司电子口岸报关系统，核验公司主要产品出口信息及金额，并与账

面记录核对； 

⑤对资产负债表日前后确认的销售收入做截止性测试，选取样本核对客户出

口报关单及销售合同等支持性文件，以评估销售收入是否在恰当的期间确认； 

⑥对主要境外客户的回款进行查验，核对收款凭证和银行回单，确认回款的

真实性；  

⑦通过对主要境外客户的应收账款期末余额及发生额实施函证程序，并将函

证结果与公司账面金额进行核对，以检查应收账款期末余额及发生额的准确性； 

⑧对营业收入实施分析程序，与历史同期、同行业的毛利率进行对比，分析

毛利率变动情况，复核收入的合理性。 

（2）核查结论 

基于会计师执行的审计程序及获得的审计证据，会计师认为，公司的海外

销售交易内容真实合理，公司对于外销规模大幅增长及毛利率下降的分析与我

们在审计过程中了解的情况在所有重大方面一致；公司披露的自营出口和贸易

出口模式下前五大客户及对应的销售金额准确，相关客户与公司实控人、董监

高不存在关联关系或疑似关联关系；公司主要产品的毛利率变动与同行业可比

公司平均水平整体变动趋势基本一致。 

2．客户回款。2023年6月，公司披露因客户的账户疑似收到诈骗资金，国

家反诈大数据自动推送止付指令，系统将与之存在交易事实的相关账户进行冻

结，导致公司基本户被冻结6天。请公司：（1）补充披露相关客户的基本情况，

以及对其销售产品的价格、数量、区域、合作历史等；（2）补充披露相关客户

的回款方式和路径等，说明是否存在客户与回款方不一致情形，公司销售回款

是否存在合规性风险；（3）自查并披露向其他客户的销售、回款是否存在类似

情况。 

回复： 



 

（1）补充披露相关客户的基本情况，以及对其销售产品的价格、数量、区

域、合作历史等。 

经公司与相关公安机关核实确认，导致公司基本户被冻结的原因：马亚腾于

2023 年 5 月 13 日给公司支付了两笔资金，反诈中心办案过程中除了冻结涉案账

户（一级），同时对涉案账户的下游马亚腾账户（二级）及马亚腾账户流向的下

游账户（三级）进行连锁止付，核查结束后自动解除冻结状态；公司账户先后 4

次被不同公安机关冻结，均与马亚腾这两笔资金有关。经公司核查收款记录，马

亚腾为客户 NUR-AGRO GROUP.IE（以下简称“相关客户”）的委托付款人 ，相关

客户成立于 2020 年，注册国为哈萨克斯坦，主要经营范围为农药产品批发。公

司于 2021 年 4 月开始与相关客户签订第一笔销售合约，公司对相关客户销售的

产品均为农药制剂产品。 

从公司与相关客户初次合作至 2023 年 5 月，公司对其销售情况如下： 

单位：万元/吨；吨；万元 

产品名称 

2023 年 1-6 月 2022 年度 2021 年度 

单位

价格 
销量 

销售金

额 

单位

价格 
销量 

销售金

额 

单位

价格 
销量 

销售金

额 

制剂 7.94 10.00 79.48 5.96 3.00 17.89 8.49 7.01 59.48 

原药          

合计 7.94 10.00 79.48 5.96 3.00 17.89 8.49 7.01 59.48 

（2）补充披露相关客户的回款方式和路径等，说明是否存在客户与回款方

不一致情形，公司销售回款是否存在合规性风险。 

从初次合作至 2023 年 5 月，相关客户的账期较短，每次发货批量较小，由

于备货有周期有时也会要求客户进行预付款，回款方式均为电汇，根据合同约定

交货地点在新疆，均由客户授权其合作伙伴进行回款（客户并未说明具体原因），

其合作伙伴包括：文安县三良塑料制品销售有限公司、韩志涛、朱明敏、马亚腾，

其中马亚腾系文安县三良塑料制品销售有限公司的实控人。从初次合作至 2023

年 5 月，相关客户具体回款明细如下： 

单位：万元 

日期 发货金额 回款方名称 回款金额 币种 回款方式 是否签订



 

委托付款

证明 

2021 年 7 月 18.80      

2021 年 11 月  韩志涛 18.80 人民币 电汇 是 

2021 年 11 月 46.04      

2021 年 11 月  

文安县三良

塑料制品销

售有限公司 

46.04 人民币 电汇 是 

2022 年 1 月  朱明敏 6.55 人民币 电汇 是 

2022 年 4 月 6.40      

2022 年 6 月  马亚腾 19.86 人民币 电汇 是 

2022 年 6 月  马亚腾 -6.91 人民币 退款 是 

2022 年 7 月 13.10      

2023 年 3 月  马亚腾 23.64 人民币 电汇 是 

2023 年 4 月 4.80      

2023 年 4 月  马亚腾 6.87 人民币 电汇 是 

2023 年 5 月 63.00      

2023 年 5 月 18.84      

2023 年 5 月  马亚腾 30.00 人民币 电汇 是 

2023 年 5 月  马亚腾 26.13 人民币 电汇 是 

合计 170.98  170.98    

经公司核查，除了该客户以外，还有另外一个注册地为缅甸的客户存在交货

地点在云南，委托境内个人汇款的情况，发货金额共 12.69 万元，已结清。 

公司针对客户的第三方回款要求，建立了严格的销售与收款内部控制制度：

公司销售商品或提供服务，应由签约客户向公司支付销售款，当客户因自身经营

所需，需由其指定的第三方付款时，客户应签署出具委托付款证明或说明，以明

确各方的权利义务。销售部门会同财务部门定期与客户就货款回收情况进行对账

确认。 

目前，相关客户的业务往来款已全部结清，第三方代付货款的情形均由客户

和第三方共同签署出具了委托付款证明，符合公司销售与收款中相关的内部控制

制度，不存在销售回款合规性风险。 

（3）自查并披露向其他客户的销售、回款是否存在类似情况。 



 

公司自查 2021 年度、2022 年度及 2023 年 1-5 月全部客户第三方回款情况

如下： 

单位：万元 

年度 总回款金额 第三方回款金额 
第三方回款金额占总

回款金额的比例 

2023 年 1-5 月   134,637.32   5,206.18 3.87% 

2022 年度   434,853.23   15,030.17 3.46% 

2021 年度  340,418.48  12,176.88 3.58% 

合计 909,909.03 32,413.23 3.56% 

由上表可知，2021 年度、2022 年度及 2023 年 1-5 月公司第三方回款金额占

总回款金额的比例分别为 3.58%、3.46%及 3.87%，占比较低，主要原因系部分客

户所在地区外汇额度受限及部分客户缺乏农药登记证件。客户外汇额度受限业务

模式大致为公司与客户签订合同，公司把货物发往客户所在地，客户委托第三方

代为付款；客户缺乏农药登记证件业务模式是由于进出口业务的双方海关会对农

药产品登记信息及进出口配额进行审查，客户委托有农药登记证件及配额充足的

企业和公司签订合同，客户自身进行付款。公司与第三方回款相关的内控制度得

以有效执行，公司第三方回款金额占总回款金额的比例较低。 

公司客户第三方回款情形与相关业务真实一致，与相关销售收入勾稽一致，

销售回款资金流、实物流与合同约定及商业实质一致，不存在虚构交易或调节账

龄情形，涉及第三方付款的实际付款方与公司不存在关联关系。 

3.经销模式。年报显示，公司农药制剂和肥料主要采用“公司→经销商→零

售商→种植户”渠道模式。公司经销模式业务收入占比约50%。请公司：（1）结

合主要经销商成立时间、经营范围、与公司合作历史等说明公司近三年主要经

销商的基本情况，并补充说明主要经销商变动情况、经销商是否存在关联方或

疑似关联方；（2）说明经销收入确认、计量原则，退货情况，相关会计处理是

否符合会计准则规定。请年审会计师发表意见，说明对公司经销模式业务收入

履行的审计程序及获取的审计证据。 

回复： 

（1）结合主要经销商成立时间、经营范围、与公司合作历史等说明公司近



 

三年主要经销商的基本情况，并补充说明主要经销商变动情况、经销商是否存

在关联方或疑似关联方。 

公司近三年主要经销商情况如下： 

2022 年前五大经销商情况： 

单位：万元 

序

号 
经销商名称 

2022 年营业

收入 

成立时

间 
经营范围 

开始合

作时间 

1 经销商 A 1,625.01 2011/4 
农业机械服务；智能农业管理；农用

薄膜销售；农业机械销售；技术服务。 
2016/5 

2 经销商 B 1,198.22 2006/3 

化学危险品的农药、化肥、农药器械、

农膜、园艺工具、不再分装的包装种

子批发零售，农林植保及技术咨询服

务，农林植保机械设备操作及咨询服

务，农业机械化技术咨询服务，农业

生产技术咨询服务，农作物的病虫害

防治技术咨询服务，水肥一体化及节

水灌溉。 

2006/3 

3 经销商 C 765.84 2015/10 
农业技术研究、技术服务、技术咨询、

技术转让;农业机械、农具、化肥。 
2015/12 

4 经销商 D 760.73 2017/2 

农药（高剧毒农药及杀鼠剂除外）、

化肥、农膜、农具、不再分装的小包

装种子批发、零售。 

2017/2 

5 经销商 E 723.47 2014/4 

杀虫剂、杀菌剂、除草剂、植物生长

调节剂批发，零售；农业科技交流及

技术推广服务；信息咨询服务；水果、

经济作物种植，销售；化肥零售；货

物进出口、技术进出口；普通货物运

输。 

2014.4 

合计 5,073.27    

2021 年前五大经销商情况：  

  单位：万元 

序号 经销商名称 
2021 年营业

收入 
成立时间 经营范围 

开始合作

时间 

1 经销商 A  3,175.94  2011-1-12 
农业机械服务；智能农业管理；农用

薄膜销售；农业机械销售；技术服务。 
2016/5 



 

序号 经销商名称 
2021 年营业

收入 
成立时间 经营范围 

开始合作

时间 

2 经销商 B  1,516.52  2006-3-23 

化学危险品的农药、化肥、农药器械、

农膜、园艺工具、不再分装的包装种

子批发零售，农林植保及技术咨询服

务，农林植保机械设备操作及咨询服

务，农业机械化技术咨询服务，农业

生产技术咨询服务，农作物的病虫害

防治技术咨询服务，水肥一体化及节

水灌溉。 

2006/3 

3 经销商 F  1,240.17  2011-7-26 

农药、肥料、化工产品（专营除外）、

农业植保器械、农机农具农膜、种养

业（不含奶畜业）、农副产品的销售，

农作物病虫害专业化防治、农业技术

咨询、农业技术推广及培训；农林业

项目开发；园林绿化、观光旅游休闲

农业投资；道路货物运输服务。 

2000/7 

4 经销商 G  990.76  2011-6-16 农药销售；化肥、农膜销售。 2011/11 

5 经销商 D  856.90  2017-2-15 

农药（高剧毒农药及杀鼠剂除外）、

化肥、农膜、农具、不再分装的小包

装种子批发、零售。 

2017/2 

合计 7,780.29    

2020 年前五大经销商情况：  

 单位：万元 

序号 经销商名称 
2020 年营业

收入 
成立时间 经营范围 

开始合

作时间 

1 经销商 A  2,102.65  2011-1-12 
农业机械服务；智能农业管理；农用薄

膜销售；农业机械销售;技术服务。 
2016/5 

2 经销商 B  1,401.92  2006-3-23 

属于化学危险品的农药、化肥、农药器

械、农膜、园艺工具、不再分装的包装

种子批发零售，农林植保及技术咨询服

务，农林植保机械设备操作及咨询服务，

农业机械化技术咨询服务，农业生产技

术咨询服务，农作物的病虫害防治技术

咨询服务，水肥一体化及节水灌溉。 

2006/3 



 

序号 经销商名称 
2020 年营业

收入 
成立时间 经营范围 

开始合

作时间 

3 经销商 F  1,255.87  2011-7-26 

农药、肥料、化工产品（专营除外）、农

业植保器械、农机农具农膜、种养业（不

含奶畜业）、农副产品的销售，农作物病

虫害专业化防治、农业技术咨询、农业

技术推广及培训；农林业项目开发；园

林绿化、观光旅游休闲农业投资；道路

货物运输服务。 

2000/7 

4 经销商 E  1,057.25  2014-4-25 

杀虫剂、杀菌剂、除草剂、植物生长调

节剂批发，零售；农业科技交流及技术

推广服务；信息咨询服务；水果、经济

作物种植，销售；化肥零售；货物进出

口、技术进出口；普通货物运输。 

2014/4 

5 经销商 H  900.17  2016-4-29 

组织采购、供应成员开展农产品种植、

农业机械作业服务所需的农业生产资

料；组织收购、加工、销售成员生产的

产品；组织成员开展农业机械作业服务、

园林绿化工程；化肥、农药（除危险化

学品和限制使用农药外）、不再分装的农

作物包装种子、农具、种苗零售；引进

新技术、新品种；农业科技的技术开发、

技术服务、技术咨询。 

2017/7 

合计 6,717.86    

由上表可知，公司近三年前五大经销商主要为大型农药、农机销售公司，前

五大经销商整体保持稳定，具体情况如下： 

经销商 E 为公司的联营企业，投资时间为 2015 年 7 月 1 日，持股比例 37.50%，

享有权益比例 35.00%。2022 年和 2020 年成为公司前五大经销商之一，我们通过

检查与经销商 E 关联交易的记账凭证、发票、出库单等原始单据，检查相关合同

或订单，阅读相关合同或订单中的交易条款及定价，获取相关交易经授权和审批

的单据等审计程序，确定公司与经销商 E 的交易均公允、具有商业交易实质。 

经销商 A 和经销商 B 成立时间较早，与公司合作时间较长，且最近三年均为

公司第一大和第二大经销商，销售金额及销售占比变动不大，整体不存在重大变

化。其余五家经销商近三年虽未每一年都在前五大经销商之列，但都保持在每年

前十一名经销商范围内，相对比较稳定。 

我们通过企查查等公开网站对主要经销商进行查询、对公司业务员进行询问



 

访谈，除经销商 E 外，未发现公司的主要经销商与公司存在关联方或疑似关联方

关系。 

综上，公司近三年主要经销商比较稳定，未发生重大变动。 

（2）说明经销收入确认、计量原则，退货情况，相关会计处理是否符合会

计准则规定。 

公司的经销业务模式为经销商买断的销售模式，即公司的产品直接销售给经

销商，公司与经销商之间进行货款的结算；公司因与经销商签订的合同条款中存

在退货的条款，根据收入确认的谨慎性，制剂、肥料产品相关收入确认原则如下：

产品已经发出并收到客户签字确认的送货单回单后，根据双方确认的产品验收数

量及合同约定的单位售价，计算产品销售收入，并根据以下两方面的数据冲减销

售收入： 

根据公司上一业务年度的销售退回率预计本期的销售退回金额； 

参考公司上一业务年度的销售折扣率及当年执行的销售政策预计本期的销

售折扣率，乘以扣除销售退回金额后的收入净额预计本期的销售折扣。 

一般情况下，公司会根据上一业务年度的销售数据，统计上一业务年度的发

货、退货、折扣情况，并据以计算退货率和折扣率，作为当年预提销售退货和折

扣的基准，计提相应的预计负债和应收退货成本。公司在农药制剂行业有着多年

的运营经验，对于销售退货和折扣等销售管理有着较为成熟的管控经验，已经建

立了较为完善的退货控制措施和统计数据体系，在发货时可以合理预计退货率和

销售折扣情况。公司每月预提退货金额和折扣金额，年终根据经销商与公司的实

际结算金额进行汇总调整。预提计算方法如下：①预提退货金额=本月账面累计

发货额*上年度全年退货率-截止到上月累计实际退货额，②预提销售折扣金额=

本月账面累计发货额*上年度全年折扣率-截止到上月累计实际销售折扣金额。公

司已与经销商建立了长远且稳定的合作关系，经销商一般根据所在地区市场需求

订货，公司产品质量稳定可靠，发生退货的情况极少，退货率通常较低。 

公司对于因附有销售退回条款的销售，按照预期将退回商品转让时的账面价

值，扣除收回该商品预计发生的成本（包括退回商品的价值减损）后的余额，确

认为一项资产，即借记“应收退货成本”，同时按照预期因销售退回将退还的金

额，贷记“预计负债-应付退货款”。 



 

综上所述，公司经销收入确认的相关会计处理符合《企业会计准则第14号—

—收入（2017年修订）》的相关规定。 

会计师意见： 

（1）核查程序 

针对上述事项，会计师执行的审计程序及获取的审计证据如下： 

①了解公司经销业务销售与收款流程内部控制制度，针对公司经销业务销售

与收款流程抽取样本进行穿行测试和控制测试，评价控制是否有效以及是否得到

执行； 

②索取与经销商签订的销售合同/销售订单，检查合同约定条款是否与理解

的一致；检查主营业务收入的确认条件和依据、方法是否符合企业会计准则的规

定并保持前后期一致； 

③获取公司营业收入与成本明细表，复核数据加计是否正确，并与公司财务

账面数据核对是否相符； 

④从 2022 年收入明细账中抽取样本，检查对应的销售合同/销售订单、记账

凭证、发票、出库单、收货回执单（收入确认依据）等资料，审查收入确认依据

是否充分、收入确认时点、金额等是否正确；从 2022 年出库单明细表中抽取样

本，检查相关销售合同、记账凭证、发票、收货回执单（收入确认依据）等资料，

以确认收入的完整性、准确性； 

⑤检查公司与客户约定的退货政策与折扣政策，检查预计负债的计提方法和

金额是否正确并符合会计准则的规定； 

⑥针对经销商的应收账款（合同负债）期末余额及发生额实施函证程序，并

将函证结果与公司账面金额进行核对，以检查应收账款期末余额及发生额的准确

性；  

⑦获取公司计提退货和销售折扣等预计负债的依据及计提明细表，评价其计

提方法是否合理，计提金额是否准确； 

⑧对报表截止日前后发生的销售业务进行截止测试，检查其销售合同/销售

订单、出库单、收货回执单、销售发票、记账凭证等资料，核对客户签收的日期

及公司收入确认的日期等，未发现收入跨期现象。 

（2）核查结论 



 

基于会计师执行的审计程序及获得的审计证据，会计师认为，公司销售与收

款流程业务控制有效运行，相关收入确认符合企业会计准则的规定，收入真实、

准确。 

综上，会计师认为公司经销模式业务无异常，主要经销商规模及业务较稳定，

经销业务收入及退货相关会计处理符合企业会计准则的规定。 

4.固定资产。公司近三年固定资产账面价值分别为 7.91 亿元、8.35 亿元、

18.74 亿元，持续增长且 2022 年度增幅较大，主要由于在建工程转固导致，但

公司收入及盈利金额并未出现同比例增长。请公司：（1）补充披露公司当前固

定资产项目、转固时间、对应产品产能、产量、产能利用率；（2）结合同行业

可比情况，分析说明公司产品产量与固定资产规模匹配性；（3）结合在建工程

项目对应的产品产能、投资金额等，说明公司在农药产品毛利率持续下降的情

况下持续投建固定资产的原因。 

回复： 

（1）补充披露公司当前固定资产项目、转固时间、对应产品产能、产量、

产能利用率。 

截至2022年12月31日，公司固定资产项目情况如下： 

单位：吨/年；吨 

项目 
转固时

间 
产品 产能 

2022 年产

量 

产能利

用率 

海利尔工厂 2004 年 制剂、肥料 9,000 

43,929.65 75% 

凯源祥工厂 2010 年 制剂、肥料 5,000 

奥迪斯工厂一期 2008 年 制剂、肥料 4,500 

7000 吨水溶性制剂项目 2021 年 制剂 7,000 

23000 吨农用化学品制及肥料制

造项目 
2021 年 制剂、肥料 23,000 

年产 10000 吨农用化学品制剂自

动化生产线改造升级项目 
2021 年 制剂 10,000 

农药制剂及肥料合计 58,500 43,929.65 75% 

杀虫剂 2005- 吡虫啉、啶虫脒、 10,900 6,552 60% 



 

2022 年 甲维盐、噻虫嗪、

噻虫胺、丁醚脲、

溴虫腈 

杀菌剂 
2017- 

2022 年 

吡唑醚菌酯、丙

硫菌唑、苯醚甲

环唑 

11,000 2,172 20% 

原药合计 21,900 8,723.98 40% 

（2）结合同行业可比情况，分析说明公司产品产量与固定资产规模匹配性。 

2022年12月31日，公司与同行业可比上市公司资产规模和产量数据情况

对比如下： 

单位：万元；吨；万元/吨 

公司 营业收入 
固定资产账

面价值 

其中：机器

设备 
总产量 

固定资产

产量比 

机器设备

产量比 

中旗股份  296,958.17   64,131.96   45,517.94   10,835.19   5.92   4.20  

中农联合 193,342.38 139,173.46 80,079.42 26,770.58 5.20 2.99 

长青股份 424,359.28 314,402.59 156,768.01 33,083.45 9.50 4.74 

合计  914,659.82   517,708.01   282,365.37   70,689.22   7.32   3.99  

平均  304,886.61   172,569.34   94,121.79   23,563.07   7.32   3.99  

海利尔 453,499.90 187,381.15 111,392.85 52,653.64 3.56 2.12 

上述可比公司选的是和公司资产、收入规模相当的杀虫、杀菌剂公司，根据

固定资产与产量数据比对，公司平均每吨产品对应固定资产账面价值 3.56 万元，

每吨产品对应的机器设备价值为 2.12 万元，比值均几家同行公司，我公司产品产

量与固定资产规模匹配。 

（3）结合在建工程项目对应的产品产能、投资金额等，说明公司在农药产品

毛利率持续下降的情况下持续投建固定资产的原因。 

截至2022年12月31日，公司主要新建项目转固情况如下： 

单位：万元；吨/年 

项目名称 本期转固金额 转固时间 产品 产能 



 

青岛恒宁生物科技有限公司 

4 万吨/年农用化学品原料药

及中间体项目（一期） 

59,990.15 2022 年 6 月 
苯醚甲环唑、丁

醚脲、溴虫腈 
9,000 

第二代烟碱类杀虫剂技改扩

建项目 
7,931.22 2022 年 6 月 噻虫胺、噻虫嗪 3,000 

新建新型杀菌剂、除草剂原

药及原药中间体建设项目 
20,528.04 2022 年 12 月 丙硫菌唑 3,000 

绿色高效杀虫剂建设项目 13,613.58 2022 年 12 月 吡虫啉、啶虫脒 11,000 

20000 吨农用化学品制及肥

料制造项目 
6,134.74 2022 年 12 月 制剂、肥料 20,000 

合计 108,197.74    

4 万吨/年农用化学品原料药及中间体项目（一期）的建设主体为公司的全资

子公司青岛恒宁生物科技有限公司，该项目是公司在青岛市平度新河生态化工科

技产业基地胶河路东侧、丰水路南侧海浦路西侧、晋水路北侧区域地块新建厂区

2019 年 7 月 24 日注册成立，主要从事农药原药和中间体的生产经营。是公司占

地面积最大的原药生产基地，在公司双轮驱动战略之“原药制剂一体化”战略中，

承载着公司未来主要原药项目建设的重要使命。设计产能主要包括：年产 3000

吨苯醚甲环唑原料药及配套中间体年产 2600 吨苯醚酮、年产 2000 吨丙环唑原料

药及配套中间体年产 2000 吨 2,4-二氯苯乙酮、年产 2000 吨溴虫腈原料药及配套

中间体年产 2000 吨 4-溴-2-(4-氯苯基)-5-三氟甲基吡咯-3-腈、年产 2000 吨丁醚脲原

料药及配套中间体年产 2200吨4-苯氧基-2,6-二异丙基苯基硫脲和中间体年产 1800

吨 4-苯氧基-2,6-二异丙基苯基硫代异氰酸酯。该项目的投产将进一步优化公司的

产品结构、扩大公司的营收来源，有利于削弱原药的周期性波动风险，提高公司

整体的抗风险能力和盈利机会。2022 年 6 月青岛恒宁一期项目杀虫剂丁醚脲原

药、溴虫腈原药和杀菌剂苯醚甲环唑原药、丙环唑原药进入试生产，青岛恒宁生

物科技有限公司二期项目已于 2022 年开工建设，其中一批项目预计将于 2023 年

建设完工。 

为更好满足公司大客户需求，公司于 2022 年对第二代烟碱类杀虫剂项目进

行技改升级。 

公司丙硫菌唑 3000 吨/年原药项目已于 2022 年 12 月底进入试生产阶段，该



 

项目的建成投产符合公司的战略规划，有助于进一步巩固公司原药产品市场布

局。若项目全面投产，山东海利尔的丙硫菌唑设计产能将达到 5000 吨，考虑到

前期公告的青岛恒宁生物科技有限公司二期项目规划丙硫菌唑 10000 吨设计产

能，预计公司未来丙硫菌唑产能将达到 1.5 万吨，丙硫菌唑将成为公司核心产品

之一，为公司长远发展打下坚实的基础，有利于提高公司市场竞争力和盈利能力，

对公司未来经营业绩产生积极的影响。公司丙硫菌唑原药于 2019 年 5 月获得欧

盟的等同认定，2022 年 11 月在巴西自主登记获批，目前已取得多个国家的自主

登记和支持登记，有利于进一步拓展海外市场份额，提升产品的国际认知度和打

造国际品牌。 

公司2022年对绿色高效杀虫剂建设项目进行技改扩产，扩产后有助于成

本费用降低，进一步提高公司竞争能力。 

截至 2022 年 12 月 31 日，公司农药制剂及肥料产能利用率 75%，由于农药制

剂产品销售受作物季节影响，淡旺季比较明显，各月份之间产量差别较大，且公

司产品品规众多，考虑清机换产对产量的不利影响，为了保障旺季订单需求，制

剂产能需要保持一定的弹性空间；截至本公告披露日，奥迪斯生物 20000 吨农用

化学品制及肥料制造项目已建成，正在办理相关手续；50000 吨农用化学品制剂

及肥料制造项目，已建成部分仓库，其余部分结合公司经营状况安排具体投资进

度。 

5.货币资金。公司期末货币资金余额为 7.55 亿元，使用受限资金 3.92 亿

元，其中定期存款 3.59 亿元，利息收入 0.11 亿元。短期借款 7.12 亿元。

请公司：（1）结合存款期限、利率等因素说明公司利息收入与货币资金规模的

匹配性；（2）说明公司在投资需求较大的情况下，保持较高借款规模的同时进

行大额定期存款的原因及合理性；（3）结合理财购买等情况，说明投资支付的

现金规模增幅较大的原因；（4）按存放地点列示货币资金金额，并说明是否存

在与控股股东、实控人或其他关联方联合或共管账户、同一银行开展存贷业务、

以及其他资金被挪用、占用或限制权利的情形。请年审会计师发表意见。 

回复： 

（1）结合存款期限、利率等因素说明公司利息收入与货币资金规模的匹配

性。 



 

2022年度公司货币资金的平均余额为73,280.61 万元（各季度期末平均余额）,

其中定期存款平均余额28,221.54万元（各季度期末平均余额），利息收入为1,148.88

万元，平均年化收益率为1.57%，高于中国人民银行公布的存款基准利率 0.35%，

主要原因为公司部分银行存款为定期存款（公司期末定期存款余额为35,886.16万

元，占货币资金期末余额比例为47.52%），定期存款收益率高于活期存款（人民

币定期存款年利率为2.00%-2.25%，美元定期存款年利率为4.90%）。公司货币资

金年化收益率属于合理区间范围，公司报告期利息收入与货币资金余额相匹配。 

（2）说明公司在投资需求较大的情况下，保持较高借款规模的同时进行大额

定期存款的原因及合理性。 

①保持较高借款规模的原因及合理性 

截至 2022 年 12 月 31 日，公司资产负债率为 44.98%。公司期末短期借款余

额全部为未终止确认的银行承兑汇票贴现融资，2022 年公司贴现共 93,800.00 万

元，贴现息 1,276.18 万元，年化贴现利率为 1.54%，其中期末未到期的银行承兑

汇票贴现金额为 71,800.00 万元，贴现息 561.12 万元，贴现利率较低。 

公司近期发展所需支出的投资性资金额度较大，目前主要在建项目包括恒宁

一期工程、恒宁二期工程及新建新型杀菌剂、除草剂原药及原药中间体建设项目

等。为保持公司流动资金充裕，母子公司之间的内部销售业务部分采用银行承兑

汇票结算，2022 年度银行承兑汇票的贴现利率低于定期存款利率的情况下，公司

将母子公司之间开具的银行承兑汇票进行贴现，母子公司之间开具的银行承兑票

据贴现均具有真实业务背景。期末将未终止确认的银行承兑汇票贴现融资，从应

付票据调整至短期借款。 

②进行大额定期存款的原因及合理性 

截至 2022 年 12 月 31 日，公司货币资金余额为 75,524.11 万元，其中定期存

款 35,886.16 万元。2022 年度公司购买的人民币定期存款年利率为 2.00%-2.25%，

美元定期存款年利率为 4.90%。 

结合公司业务及资金收支状况，公司对部分富余资金购买了定期存款，通常

人民币定期存款期限为一年期，美元定期存款期限为 2-3 个月。定期存款并非同

一时点购买，而是分散在不同月份购买，到期日分散也能提高资金机动性，更好

满足日常资金需求。 



 

综上所述，公司账面存在大额定期存款的同时借入大量有息负债是合理的，

跟实际经营情况一致。 

（3）结合理财购买等情况，说明投资支付的现金规模增幅较大的原因。 

公司 2022 年投资支付的现金共 265,555.66 万元，2021 年投资支付的现金共

169,800.00 万元，投资支付的现金 2022 年较 2021 年增加 95,755.66 万元，增幅为

为 56.39%；2022 年和 2021 年投资支付的现金主要为购买理财产品和定期存款，

其中 2021 年购买的理财产品大多为期限较长（3-5 个月）的理财，2022 年购买的

理财产品大多为期限较短的理财产品，所以 2022 年投资支付的现金频率比 2021

年高。 

公司近年面临子公司青岛恒宁生物科技有限公司的投资、扩大产能等活动，

在资金使用规划上更多的倾向于灵活性更高的理财投资，以保证在有投资支出需

求时可随时赎回理财产品。 

综上所述，投资支付的现金规模增幅几乎为购买理财增加的现金支出，公司

在统筹日常资金管理时，将账面盈余资金用于投资收益比活期存款收益高的理财

产品较为合理。 

（4）按存放地点列示货币资金金额，并说明是否存在与控股股东、实控人

或其他关联方联合或共管账户、同一银行开展存贷业务、以及其他资金被挪用、

占用或限制权利的情形。 

①按存放地点列示货币资金余额：       

                                  单位：万元 

序号 存放机构 期末余额 备注 

1 公司财务部 8.71 库存现金 

2 中国农业银行股份有限公司  27,606.13  国内银行存款 

3 中国工商银行股份有限公司  12,194.11  国内银行存款 

4 兴业银行股份有限公司 8,668.13  国内银行存款 

5 中国民生银行股份有限公司  17,316.13  国内银行存款 

6 中国银行股份有限公司 4,330.56 国内银行存款 

7 中国建设银行股份有限公司 68.55 国内银行存款 



 

序号 存放机构 期末余额 备注 

8 中信银行股份有限公司 81.62  国内银行存款 

9 青岛银行股份有限公司 1,444.75 国内银行存款 

10 平安银行股份有限公司 2.98  国内银行存款 

11 昆仑银行股份有限公司 1,942.77  国内银行存款 

12 汇丰银行（中国）有限公司 1,279.37 国内银行存款 

13 中国光大银行股份有限公司 443.77  国内银行存款 

14 交通银行股份有限公司 0.86  国内银行存款 

15 青岛农村商业银行股份有限公司 0.31  国内银行存款 

16 境外存款 135.37 境外银行存款 

合计  75,524.11   

②公司不存在与控股股东、实控人或其他关联方联合或共管账户的情况。 

③公司与实控人及其他关联方在同一银行开展存贷业务的情况如下： 

 单位：万元 

序号 公司存款存放银行 
实控人及其他关联方是否在同一银

行开展贷款业务 

1 中国农业银行股份有限公司青岛城阳支行 否 

2 中国农业银行股份有限公司莱西李权庄支行 否 

3 中国农业银行股份有限公司青岛市南第三支行 否 

4 
中国农业银行股份有限公司潍坊滨海经济技术开发区

支行 
否 

5 中国农业银行股份有限公司上海长宁虹桥支行 否 

6 中国农业银行股份有限公司莱西市支行 否 

7 中国农业银行股份有限公司鹰潭分行 否 

8 中国农业银行股份有限公司平度灰埠支行 否 

9 中国工商银行股份有限公司青岛城阳支行 否 

10 兴业银行股份有限公司青岛城阳支行 否 

11 中国民生银行股份有限公司青岛金水路支行 否 

12 中国银行股份有限公司青岛城阳支行 否 

13 中国工商银行股份有限公司青岛高科园支行 否 



 

14 中国银行股份有限公司莱西支行 否 

15 中国银行股份有限公司上海市长宁支行 否 

16 中国建设银行股份有限公司潍坊滨海支行 否 

17 中信银行股份有限公司青岛城阳支行 否 

18 青岛银行股份有限公司银川路支行 否 

19 青岛银行股份有限公司莱西支行 否 

20 平安银行股份有限公司青岛城阳支行 否 

21 昆仑银行股份有限公司乌鲁木齐分行 否 

22 汇丰银行（中国）有限公司青岛分行 否 

23 中国光大银行股份有限公司青岛中央商务区支行 否 

24 交通银行股份有限公司青岛莱西支行 否 

25 青岛农村商业银行股份有限公司莱西韶存庄支行 否 

注：上述其他关联方包括：西双版纳一禾农资有限公司、青岛安兴置业有限公司、青岛

良新投资中心（有限合伙）、青岛合意投资中心（有限合伙）、青岛东方针织服装有限公司、

青岛优泰德贸易有限公司。 

公司与实控人及其他关联方不存在在同一银行开展存贷业务的情况。 

④不存在其他资金被挪用、占用或限制权利的情形。 

会计师意见： 

（1）核查程序 

针对上述事项，会计师执行的审计程序及获取的审计证据如下： 

①取得公司货币资金管理制度，检查相关管理制度是否完善并有效执行；访

谈公司财务相关人员，了解并核查公司货币资金具体用途； 

②取得公司货币资金明细表，分析公司货币资金构成情况、存放方式、受限

制货币资金情况； 

③对库存现金进行了盘点； 

④对公司及子公司所有银行存款账户及保证金账户进行函证，并现场打印

2022 年度银行流水、已开立银行结算账户清单及征信报告，检查是否存在与关

联方资金共管、银行账户归集等情形； 

⑤对货币资金进行截止测试；对银行流水和货币资金账面记录进行双向核

对，检查银行流水中收付款对方户名是否与账面记录一致，检查是否存在异常交

易、未达账项等； 



 

⑥对公司报告期内利息收入进行复核，验证与银行存款余额的匹配性； 

⑦对应收票据进行盘点，检查公司及子公司的应收票据备查登记簿，复核转

入短期借款的已贴现尚未到期银行承兑汇票金额的正确性；检查贴现业务协议、

相关银行单据；对期末未到期已贴现的票据进行函证； 

⑧检查应付票据备查簿，将应付票据备查簿与明细账进行核对；对应付票据

期末余额进行函证；检查承兑协议；复核应付票据余额与保证金余额的匹配性 

（2）核查结论 

基于会计师执行的审计程序及获得的审计证据，会计师认为：报告期内，公

司利息收入与货币资金规模相匹配；货币资金存放管理规范，资金使用合理，公

司保持较高借款规模的同时进行大额定期存款具有合理性，货币资金期末余额真

实准确，资金安全性较高；投资支付的现金未发现异常，增长合理；公司不存在

与控股股东、实控人或其他关联方联合或共管账户、同一银行开展存贷业务以及

其他资金被挪用、占用或限制权利的情形。 

 

特此公告。 

 

海利尔药业集团股份有限公司董事会 

2023 年 7 月 20 日 
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