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绿能慧充数字能源技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-001 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研    □分析师       □媒体采访 

□业绩交流会      □新闻发布会   □路演活动 

□现场参观交流    √电话会议     □其他（请文字说明其他活动

内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

中泰证券、天风证券、民生证券、汇添富基金、广发基金、嘉实

基金、景顺长城、银华基金、永赢基金、申万菱信基金、华宝基

金、易方达基金、安信基金、国泰基金、中欧基金、信达澳亚基

金、博时基金、中信资管、汐泰投资、平安资产、东证资管等

100 多位机构投资者 

时间 2023 年 5 月 14 日、2023 年 5 月 15 日 

地点 线上电话会议形式 

上市公司接待

人员姓名 

公司董秘 张谦 

证券事务代表 陈娟 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、介绍公司业务发展情况 

公司于 2022 年 1 月通过收购绿能慧充数字技术有限公司实现

向新能源充电和储能业务转型，并于 2022 年 4 月完成对原有热电

业务的出售，目前公司主营业务包括新能源充电及储能业务、铁路

专用线运输业务，未来公司将聚焦以新能源充电及储能业务为主业

的业务布局。 

公司新能源充电及储能业务由子公司绿能慧充数字技术有限

公司来开展，致力于充电、储能、智能微网行业产品的系统研发、

生产、销售及项目 EPC 总承包，数字能源平台建设等。可提供项

目申报、方案设计、场站建设、运营运维、金融支持等新能源生态

专业服务，赋能合作伙伴共同推动绿色发展。 

二、互动交流： 

1. 2022 年全年收入拆分及 2023 年第一季度的业绩情况？ 

2022 年，公司全年实现营业收入 28640.25 万元，同比增长

17.96 %。其中新能源业务实现营业收入 23,756.22 万元（2-12 月），



占公司总收入的 82.95%(2021 年新能源业务实现营业收入

13,628.27 万元)，同比增长 74.32%。 

2023 年第一季度，公司实现营业收入 9,872.97 万元，同比增

长 123.51%，归属于母公司所有者的净利润为-69.57 万元，其中，

新能源业务实现营业收入 8,840.60 万元，主要是以充电桩的销售为

主，同比增长 256.78%，归属于母公司所有者的净利润为 277.57 万

元。 

关于公司业绩的具体情况，可以参阅下公司已披露年度报告和

季度报告。 

 

2. 去年已经将热电业务剥离，今年公司对铁路业务的处理情

况？ 

铁路业务因去年外部经营环境的变化，经营出现较大亏损，公

司也在 2022 年底对相关业务资产做了部分减值，从今年一季度看，

还是处于亏损状态。公司也关注到市场对公司是否剥离铁路业务资

产比较关心，现在公司董事会和管理层内部还正在研究，如果后续

涉及相关信息，将会按照相关规定及时披露。 

不过从公司未来主业布局的角度看，未来聚焦以新能源充电及

储能业务为主业的业务布局，这一点是非常确定的。 

 

3. 本次股权激励计划的具体情况介绍以及考核目标设定的依

据？ 

本次股权激励方案授予的限制性股票数量为 3,937.00 万股，约

占本激励计划草案公告时公司股本总额的 7.69%。其中，首次授予

3,150.00 万股，预留授予 787.00 万股。激励对象总人数不超过 158

人，除上市公司高管外，其他全部为公司新能源业务管理层及核心

业务骨干。本次股权激励业绩考核目标为未来 3 年营业收入实现 6

亿、10 亿、19 亿，综合考虑了宏观经济环境、行业发展状况、市

场竞争情况以及公司未来的发展规划等相关因素。 



 

4. 公司客户类型有哪些？ 

公司具体客户以公共快充场站的运营商为主，目前逐渐由中小

运营商向国际国内能源巨头及地方城投、产投、交投等大型运营商

转变，主要战略客户包括国家电网、BP（英国石油）、壳牌、小桔

充电、延长石油、中石油、中石化、中建科工、国电投、太原龙投、

川能投、成都交运、西咸城投集团等。 

 

5. 目前公司充电桩各功率段产品的结构及占比，毛利率情况

如何？ 

公司充电桩产品目前有 7KW 交流充电桩，7KW、30KW、

60KW、120KW、160KW、180KW、240KW、320KW 等一体式直

流充电桩，360KW、480KW、720KW 等分体式直流充电堆产品，

其中大功率的分体式直流充电堆产品是我们主推的产品，从 2022

年度的订单收入结构上看，360KW、720KW 等分体式直流充电堆

产品占比已经超过 50%。2022 年公司充电桩销售的整体毛利率为

27.62%。 

 

6. 公司的竞争优势体现在哪些方面？ 

主要体现在几个方面： 

（1）人才优势：组建了具有电力电子、嵌入式软硬件、应用

软件、电气系统、结构设计等专业背景的人才团队，在同行业中具

备一定的优势。 

（2）技术优势：自主掌握了一系列新能源充电及储能技术。

例如星环功率分配技术，多层安全防护及故障诊断技术及光伏、储

能、充电、放电、检测一体化集成技术等。 

（3）产品优势：目前我们的产品和服务覆盖了充电设备、储

能产品、运营平台等。特别是充电设备，公司已实现全系列产品覆

盖全产业应用场景，其中大功率充电堆已实现市场规模化应用，单



枪 600KW 液冷快充技术已全面推向市场。 

（4）全产业链服务优势：可以为客户提供工程勘察设计、技

术研发、生产制造、场站建设、运行维护、运营管理及平台搭建等

全产业链服务，为客户提供不同阶段的服务。 

（5）客户资源优势：凭借稳定的产品质量、灵活的定制化服

务已与众多知名客户建立了战略合作，市场拓展已遍布全国。公司

主要战略客户包括国家电网、BP（英国石油）、壳牌、小桔充电、

延长石油、中石油、中石化、中建科工、国电投、太原龙投、川能

投、成都交运、西咸城投集团等。 

 

7. 目前产能及后续产能规划情况？ 

公司现有产能可以基本满足目前订单需求，如果后续市场需求

不断增加，公司也会考虑扩大产能。 

 

8. 海外认证及海外市场情况如何？ 

海外市场主要针对欧洲及东南亚市场，同时也在积极拓展中

东、澳大利亚、日本等区域和国家的市场，目前已有部分产品通过

欧盟 CE 认证，也有部分来自欧洲市场的订单。海外市场是公司未

来重点发力的方向之一，后续公司将继续加大在海外市场的品牌宣

传及营销力度。 

 

9. 公司在储能业务方面的布局？ 

公司已推出部分储能产品，主要应用在中低压配电网、工商业

及微电网、用户侧，相关市场工作也正在积极拓展。 

 

10. 展望未来公司发展的情况？ 

对于公司来讲，肯定会抓住行业发展机遇，一方面加大国内外

的市场开拓力度，加快客户类型由中小运营商向国际国内能源巨头

及地方城投、产投、交投等大型运营商转变，同时开拓乘用车、商



用车充换电领域，围绕商用车随车配桩、换电站充电机业务、品牌

示范站加大业务布局；另一方面通过多样化的采购模式降低采购成

本，通过技术改造优化产品设计，实现降本增效，不断提升公司的

盈利水平。 

 

附件清单 无 

日期 2023 年 5 月 17 日 

 


