
 

证券代码：600212          证券简称：绿能慧充        编号：临 2023－020 

绿能慧充数字能源技术股份有限公司 

关于 2022 年年度暨 2023 年第一季度业绩说明会 

召开情况的公告 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗

漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

 

绿能慧充数字能源技术股份有限公司（以下简称“公司”）于 2023 年 5 月

12 日 16 ： 00-17:00 在 上 海 证 券 交 易 所 上 证 路 演 中 心 （ 网 址 ：

http://roadshow.sseinfo.com/），以网络文字互动方式召开了 2022 年年度暨 2023

年第一季度业绩说明会，针对公司 2022 年年度暨 2023 年第一季度业绩和经营情

况与广大投资者进行了互动交流和沟通，在信息披露允许的范围内就投资者普遍

关注的问题进行现场回答。现就有关情况公告如下： 

一、本次说明会召开情况 

公司于 2023 年 4 月 29 日在《中国证券报》、《上海证券报》及上海证券交易

所网站披露了《关于召开 2022 年年度暨 2023 年第一季度业绩说明会的公告》（公

告编号：临 2023- 019）。 

2023 年 5 月 12 日 16：00-17:00，公司在上海证券交易所上证路演中心（网

址：http://roadshow.sseinfo.com/）召开 2022 年年度暨 2023 年第一季度业绩说明

会，公司董事长赵彤宇先生，总经理李兴民先生，董事会秘书张谦先生，财务总

监毛丽艳女士，独立董事江日初先生出席本次业绩说明会，就 2022 年年度暨 2023

年第一季度业绩和经营情况与投资者进行交流，并回答投资者普遍关注的相关问

题。 

二、本次说明会投资者提出的主要问题及公司答复情况 

（一）前期预征集问题回复 

截至 2023 年 5 月 11 日 16:00，公司邮箱未收到预征集相关问题。 

（二）现场投资者问题回复 

问题 1：董事长您好，从公司年报上看，近三年净利润都在下降，请问公司



 

可有应对措施？ 

回答：尊敬的公司投资者，您好！公司近三年净利润下降的原因为公司原主

营业务经营环境不断恶化导致，2022 年度，公司已通过对外收购资产及剥离原

有热电业务实现主营业务的转型，公司未来将聚焦以新能源充电及储能业务为主

业的业务布局，切实增强公司的持续经营能力，以实现公司业务的长久健康发展。

感谢您的关注。 

问题 2：公司的研发优势及技术优势有哪些？ 

回答：尊敬的公司投资者，您好！ 

研发优势方面：首先公司已建成投产西安与南充两大研发生产基地，组建了

一支专业过硬、经验丰富的研发团队，并与北京小桔新能源汽车科技有限公司成

立了联合实验室，共同推出了国内领先的“能盾”四层充电安全防护技术，降低充

电烧车事故风险；其次与西安交通大学签署《绿能慧充数字技术有限公司西安交

通大学共建数字能源研究院合作协议》，双方在微电网、储能及充电桩等方面开

展全方位合作；持续推进新能源汽车充电生态中 V2G、充放检一体、自动充电、

超级充电、无线充电、分布式综合能源应用等技术的研究。 

技术优势方面：自主掌握了一系列新能源充电及储能技术。例如研发平台主

要研究新型高效充电模块、充放电双向灵活变换和控制技术、环星大功率柔性充

电技术、云平台和电动汽车间的多层安全防护及故障诊断技术、动力电池管理及

检测关键技术及光伏、储能、充电、放电、检测一体化集成技术等。感谢您对公

司的关注和支持。 

问题 3：公司国内客户有哪些？拓展的海外市场有哪些？ 

回答：尊敬的公司投资者，您好！公司主要战略客户包括国家电网、BP（英

国石油）、壳牌、小桔充电、延长石油、中石油、中石化、中建科工、国电投、

太原龙投、川能投、成都交运、西咸城投集团等。 

    海外市场开拓主要针对欧洲及东南亚市场，同时也在积极拓展中东、澳大利

亚、日本等海外市场，目前已有部分产品通过 CE 认证，目前已有部分来自欧洲

市场的订单。海外市场是公司未来重点发力的方向之一，后续将继续加大公司在

海外市场的品牌宣传及营销力度。感谢您对公司的关注和支持。 

问题 4：相对同行业，公司的核心竞争力有哪些？ 



 

回答：尊敬的公司投资者，您好！公司是一家集充电、储能、微电网产品的

研发、生产和销售，充电场站建设、运营及维护，充电平台和能源管理平台于一

体的新能源生态服务商，拥有齐全的产品种类、较强的研发和生产实力、知名的

品牌形象、优质的客户伙伴、前瞻的战略布局，未来成长空间广阔。 

    （1）人才优势：组建了具有电力电子、嵌入式软硬件、应用软件、电气系

统、结构设计等专业背景的人才团队，在同行业中具备一定的优势。 

    （2）技术优势：自主掌握了一系列新能源充电及储能技术。例如研发平台

主要研究新型高效充电模块、充放电双向灵活变换和控制技术、环星大功率柔性

充电技术、云平台和电动汽车间的多层安全防护及故障诊断技术、动力电池管理

及检测关键技术及光伏、储能、充电、放电、检测一体化集成技术等。 

    （3）产品优势：通过持续的研发投入和不断的技术创新，自主研发了多种

产品系列，产品和服务覆盖了充电设备、储能产品、运营平台等。特别是充电设

备，公司已实现全系列产品覆盖全产业应用场景，其中大功率充电堆已实现市场

规模化应用，单枪 600KW 液冷快充技术已全面推向市场。 

    （4）全产业链服务优势：可以为客户提供工程勘察设计、技术研发、生产

制造、场站建设、运行维护、运营管理及平台搭建等全产业链服务，为客户提供

不同阶段的服务。 

    （5）客户资源优势：凭借稳定的产品质量、灵活的定制化服务已与众多知

名客户建立了战略合作，市场拓展已遍布全国。公司主要战略客户包括国家电网、

BP（英国石油）、壳牌、小桔充电、延长石油、中石油、中石化、中建科工、国

电投、太原龙投、川能投、成都交运、西咸城投集团等。感谢您对公司的关注和

支持。 

问题 5：公司的充电桩产品有哪些？ 

回答：尊敬的公司投资者，您好！公司充电桩产品包括 7KW 交流充电桩，

7KW、30KW、60KW、120KW、160KW、180KW、240KW、320KW 等一体式

直流充电桩，360KW、480KW、720KW 等分体式直流充电堆产品。具体请查阅

公司 2022 年年度报告第三节管理层讨论与分析“二-1、报告期内公司从事的业务

情况”相关内容。感谢您对公司的关注和支持。 

问题 6：公司在 2023 年将通过哪些举措来进一步提升公司经营业绩？ 



 

回答：尊敬的公司投资者，您好！2023 年度，公司将围绕发展战略，做大

做强新能源充电及储能业务。第一，加大市场开拓力度，积极开发各类销售渠道，

加快客户类型由中小运营商向国际国内能源巨头及地方城投、产投、交投等大型

运营商转变，同时开拓乘用车、商用车充换电领域，围绕商用车随车配桩、换电

站充电机业务、品牌示范站加大业务布局；第二，继续增加研发投入，不断完善

产品类型，提升自身技术软实力；第三，推进数字化改革，不断完善研发、生产、

采购流程体系，通过自动化、信息化、数字化融合，提高生产与管理效率；通过

战略集采、多方合作、灵活采购等方式优化采购模式，通过技术改造优化产品设

计，实现降本增效。感谢您对公司的关注和支持。 

本次业绩说明会的具体内容详见上海证券交易所上证路演中心（网址：

http://roadshow.sseinfo.com/），公司相关信息以公司在指定信息披露媒体和上海证

券交易所网站（www.sse.com.cn）刊登的公告为准，敬请广大投资者注意投资风

险。公司对长期以来关注和支持公司发展并积极提出建议的投资者，表示衷心感

谢！ 

特此公告。 

 

 

绿能慧充数字能源技术股份有限公司董事会 

二〇二三年五月十三日 

 


