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第一节 重要提示 

1 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到 www.sse.com.cn 网站仔细阅读年度报告全文。 

 

2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、

完整性，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

 

 

3 公司全体董事出席董事会会议。 

 

 

4 致同会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

 

 

5 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

公司拟以 2022 年 12 月 31 日的总股本 1,387,609,407 股剔除已回购股份 7,768,700 股后的

1,379,840,707 股为基数，公司拟向全体股东每 10 股以资本公积转增 4 股。本次转增后，公司总股

本为 1,931,776,989 股（公司总股本数以中国证券登记结算有限责任公司上海分公司最终登记结果

为准，如有尾差，系取整所致）。 

根据《上海证券交易所上市公司自律监管指引第 7 号——回购股份》的相关规定，公司 2022 年度

已实施的股份回购金额 5100.15 万元视同现金分红，公司以回购方式实现了对投资者的权益回报。 

 

第二节 公司基本情况 

1 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 华铁应急 603300 华铁科技 

 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 郭海滨 周旭明 

办公地址 杭州市上城区胜康街68号华铁创业大

楼1幢10层 

杭州市上城区胜康街68号

华铁创业大楼1幢10层 

电话 0571-86038116 0571-86038116 

电子信箱 ghb@zjhuatie.cn zxm@zjhuatie.cn 

 

2 报告期公司主要业务简介 

公司主营业务为建筑支护设备租赁、高空作业平台及地下维修维护设备等各类工程设备租赁



与服务，根据《上市公司行业分类指引》（2012 年修订），公司所处行业属于“租赁和商务服务业

（L） ”下的“租赁业（L71） ”。 

一、工程设备租赁市场发展状况 

（1）工程设备租赁优势明显，市场规模逐步放量 

建筑工程设备有助于提高施工效率和施工安全性，进而提升资本收益并带动社会经济发展，

而我国不断提升的人工成本、持续减少的建筑业从业人数与日益渗透的经济环保理念持续推动建

筑工程设备行业的发展和工程设备保有量的稳步提升，为工程设备租赁提供广阔的市场空间。另

一方面，工程设备租赁相较于购买具有显著的经济优势，购买和保养建筑工程设备将占有企业大

量资金及经营成本。自购设备将导致设备闲置、降低资金使用效率，而租赁有助于缓解下游企业

的资金压力、降低运营成本，同时能够提高施工质量、确保安全生产。随着下游企业对设备租赁

认知度的提高，设备“以租代买”的优势将持续显现，建筑工程设备租赁将进一步普及，市场渗透

率有望进一步提升。伴随着设备保有量持续增长、租赁市场渗透率持续提升，中国工程设备租赁

行业预计将保持持续高增长。2022 年我国工程设备租赁市场规模近万亿，2017 年以来行业复合增

速达到 11.61%。 

图注：2017-2022 年工程设备租赁市场规模及增速（亿元、%） 

 

数据来源：中商产业研究院 

（2）工程设备租赁行业仍处于初级阶段，行业整体较分散，亟待整合 

我国工程设备租赁行业仍处于初级阶段，存在市场规模大、参与竞争企业多、市场集中度低

的特征。根据中国建筑业协会口径，国内目前工程设备租赁服务企业达两万多家，但大部分企业

的规模都较小。从租赁市场成熟的北美市场来看，根据 Ashtead2022 年报显示，头部租赁企业美

国联合租赁 2022 年度营业收入 116.42 亿美元，占北美设备租赁市场约 16%。北美前三大租赁商

占据 32%的市场份额。当前我国工程设备租赁行业整体处于分散状态，前 3 大租赁商市场占比仅

1.5%，前 100 强租赁商占比仅为 3%，行业集中度亟待提高。 

工程设备租赁行业存在显著的马太效应，大型企业往往凭借网点密集、资质齐全、资金充足、

专业服务能力强等优势更容易获得客户的认可，不断做大做强；小企业往往由于规模较小、资金

不足、网点不足、缺乏实施经验等劣势极易被市场淘汰，企业之间“优胜劣汰”的分化会越来越明

显。而互联网信息技术的普及、市场竞争的加剧、市场规范度的提升、市场监管的趋严等因素将

进一步加速行业集中度的提升。 

图注：中美设备租赁行业集中度对比 



 

数据来源：Ashtead2022 年报、弗若斯特沙利文 

（3）行业信息化、数字化赋能头部企业再上新台阶 

伴随中国高速发展的几十年间，工程设备行业发展迅速，工程设备品类多，规模大，触达的

客户群体多，头部租赁商设备管理规模和需要维护的客户数量高速增长，出租资产的运营管理压

力持续增大。在此背景下，头部租赁商开始建立数字化系统，通过科技赋能传统行业，焕发行业

新的生命力。目前头部租赁商基本实现了信息化对内管理、业务等流程的部分赋能，信息化的深

入已经为企业的发展带来了可观的效益。未来，信息化将全方位进一步渗透在规模化、大型化的

工程机械租赁企业中，提升服务质量及效率，率先完成变革和升级迭代的企业将进一步受益于数

字化的赋能再上新台阶。 

  

二、 高空作业平台租赁市场发展状况 

（1）高空作业平台市场需求不断提升 

一方面，持续减少的建筑从业人数、快速增长的人工成本和逐渐老龄化的施工队伍促使相关

单位大量使用高空作业平台，以弥补劳动力缺失和降低人工成本支出；另一方面，近年来由于我

国高处作业安全事故数量在不断攀升，社会关注度不断提高。因此在高空施工场景中，安全性更

高的高空作业平台设备渗透率快速提升。在高空作业平台快速普及后，工人高处坠落风险明显下

降，根据住建局相关统计结果显示，2021 年房屋市政工程生产安全事故中高空坠落事故占比

52.2%，较 2020 年下降约 7%。 

在人工成本增长、安全关注度提升的大背景下，我国高空作业平台市场近年来得到快速发展，

市场规模不断提升。 

图注：设备替代人工，机械设备市场前景广阔 

（从左到右：建筑业从业人员数量、建筑业城镇单位就业人员月平均工资、农民工平均年龄） 

 



数据来源：国家统计局、农民工监测调查报告 

（2）高空作业平台租赁市场快速发展 

高空作业平台具有使用频率高，单次使用周期短的特点，使其更适合通过租赁的方式进行供

应，因此在成熟市场，设备制造商一般不直接对终端客户进行销售，而是以租赁商为中间渠道向

市场提供产品。在我国，由于高空作业平台进入我国市场较晚，社会认知度不高，市场初期以客

户自行采购为主，但随着社会认知度提高，专业租赁厂商布局高空作业平台租赁业务，高空作业

平台租赁市场快速发展。 

从市场保有量来看，2014 年中国全市场高空作业平台保有量为 2.5 万台，2022 年国内市场保

有量已达 48 万台以上，年复合增长率超 40%，人均保有量为 3.45 台/万人，建筑业增加值覆盖率

为 5.84 台/亿元人民币（设备保有量/建筑业增加值）。从北美成熟市场来看，2022 年美国全市场保

有量为 77 万台，人均保有量为 23.12 台/万人，2021 年建筑业增加值覆盖率约为 12 台/亿元人民

币。中国市场目前的保有量、人均保有量和建筑业增加值覆盖率等指标仍低于北美市场，未来仍

有增长空间。且从建筑业增加值和基建投资水平的横向比较来看，高空作业平台在中国的应用场

景更多，需求提升空间更大，预计 2025 年国内高空作业平台保有量将增至 100 万台。 

（3）规模优势更甚，成本管控和服务质量是决定市场竞争的关键要素 

相比传统工程机械设备，高空作业平台市场集中度较高，截至报告期末，国内头部三家租赁

商市场占有率接近 50%，高于海外市场。行业内同时存在近 2000 家中小租赁商，绝大部分保有

量在 100 台以下。 

高空作业平台租赁业务中，成本管控和服务质量是决定市场竞争的关键要素。近年来，头部

租赁商积极推广市场，已逐渐形成品牌效应。同时头部租赁商均积极开发适合符合自身经营理念

的数字化管理系统，管理成本持续下降。竞争要素持续优化有利于市场份额持续提升。此外，头

部租赁商与各大设备厂商建立长期合作关系，能够享受更优惠的采购条件，预计未来头部租赁商

仍是市场增量的主要推动者。 

  

三、建筑支护设备市场发展状况 

（1）市场高度分散，拥有设备综合服务能力的租赁商将拥有更大的发展机遇 

建筑支护设备租赁市场当前仍高度分散，租赁商合计超过 10000 家，大多均为中小租赁商，

主要提供单一品类的租赁服务，服务能力和资产规模受限。随着头部租赁商规模效应逐渐体现，

叠加数字化赋能管理，管理效率持续提升，市场集中度将进一步提升。此外，当前上游建设工程

企业积极开展供应链改革和成本管控，经营模式逐渐向轻资产运行转变，更倾向于和拥有设备综

合服务能力的服务商合作，以满足其多样化的设备需求与服务需求。预期未来能提供多种产品租

赁的综合服务商将拥有更大的发展机遇。 

（2）新型化、绿色低碳化，引领支护设备行业发展新风向 

公司建筑支护设备租赁服务板块主要包括地铁钢支撑、民用钢支撑、铝合金模板和集成式升

降操作平台等。在中国向世界发出碳达峰、碳中和目标的承诺后，国家陆续出台了《关于加快建

立健全绿色低碳循环发展经济体系的指导意见》、《关于推进建筑垃圾减量化的指导意见》等指引，

大力推动工程建设项目全生命周期内的绿色建造，提高建筑垃圾的综合利用水平，促进建筑业绿

色改造升级。在此背景下，公司主营的钢支撑、铝模板等可回收可周转的新型支护设备，能够减

少建筑垃圾排放，同时有效缩短工期，降低施工成本，对混凝土支撑、木模板等传统支护设备形

成快速替代，引领支护设备行业发展新风向。 



  

四、地下维修维护市场发展状况 

（1）创新施工工艺技术壁垒高，目前仅有少数头部企业参与 

地下维修维护中以 TRD、IMS、MJS、TAD 等为代表的创新施工工艺工程技术壁垒高，施工

难度大，因此行业份额主要由少数头部企业占有。公司作为国内最早引入 TRD 项目的服务供应商，

同时拥有 IMS、MJS、TAD 等独有工法。在公司的大力开拓下，TRD 已成为普及度最高的创新地

下施工工艺，行业内也逐渐出现一批以 TRD 作为主营经营产品的服务商。随着工法应用场景日趋

复杂与施工精密度要求日渐提升，建设工程企业对服务供应商的技术水平提出更高的要求。拥有

更多工法、更强施工能力的企业将面向更广阔的发展空间。 

（2）下游应用场景不断扩展，市场空间广阔 

目前工法的应用领域主要为房屋建筑、市政建筑、商业综合体、轨道交通等项目中的各类基

坑建设，水利工程、环境保护、文物保护等新的应用场景近年来也不断涌现。目前各应用领域市

场需求正快速增长，将带动地下维修维护市场持续扩张。 

基坑建设：建筑业中房屋建设、场馆建设、市政建设或轨道交通建设，均会涉及到基坑的开

挖与支护，而基坑围护工程量占项目总工程量的 10%-20%。因此密集的基坑建设为各类土方开挖

施工工艺带来广阔的市场需求。传统基坑开挖以三轴搅拌桩（SMW）为主要施工工艺。该施工工

艺开挖深度受限、施工扰动大、设备存在侧翻等安全隐患，因此扰动更小、开挖深度更深的 TRD

工法快速替代传统工艺，逐渐成为主流的土方开挖施工工艺。 

轨道交通：根据中国城市轨道交通协会发布的《2022 年中国内地城轨交通线路概况》中统计，

2022 年全国新增城轨交通运营线路 1,085.17 公里，其中地铁线路 803.12 公里，占比 74.01%，地

铁的密集建设带动轨道交通市场发展。截至 2022 年末，全国城轨交通运营线路总长 10,291.95 公

里，其中地铁 8,012.85 公里，占比 77.85%，持续增长的线路总长将带来巨大的轨道交通维保需求。 

水利建设：目前国内有超过 8 万座水库，其中 3 万余座被认为是病险水库，存在水坝老化失

修、质量较差等问题，此外还有不计其数的江河湖泊，存在大量水坝修缮、桥梁建设等需求。在

护岸侵蚀防护、江河大坝隔水、河川堤坝加固等领域中，TRD、IMS 等工法可对老旧坝体进行填

充灌浆，且对坝体本身不会造成伤害，在坝体加固工程中取得很好的效果。 

土壤改良：人为活动产生的污染物，通常用填埋法进行处理，为此兴建大量垃圾填埋场。污

染物进入土壤并积累到一定程度，会形成污水，引起土壤质量恶化。因此垃圾填埋场需进行防渗

系统。目前大部分地区依靠人工防渗系统结构，采用高密度防渗膜作为主材。随着防渗膜的大量

使用，大量垃圾填埋场反馈防渗膜出现渗漏、损坏等情况。而 TRD 工法行程的地下水泥土连续墙

具有优良的止水防渗性能，因此成为阻止地下污水渗漏的最佳方案。 

图注：从左到右为全国水利建设年度完成投资与土壤改良市场空间（亿元） 

  

数据来源：水利部、共研网 

 



五、公司经营模式 

图注：公司经营模式 

  

公司以租赁服务为核心，通过数字赋能和充分激励，持续优化“渠道+运营+服务”三大核心要

素，实现经营效率的持续提升。 

 

（1）渠道（线上线下、业务服务一体化运营） 

公司通过全国网络布局、小程序、APP、服务热线等多种手段构建线上线下业务及服务渠道。 

图注：公司线下业务渠道（全国网络布局） 

  

 

线下渠道主要为全国布局网点，实现业务范围覆盖全国。截至报告期末，公司在全国共设有

192 个网点。网点不仅提供线下业务渠道，同时也是公司的设备储存场地与售后服务基地。网点

数量与密度的增加，能够在提升业务覆盖范围的同时缩短单个网点的辐射半径，提升服务效率。 

图注：公司线上业务渠道（小程序、APP、服务热线） 

  



线上渠道包括小程序、APP、服务热线等，支持线上查询实时价格、在线下单、物流跟踪、

报停报修等业务及服务功能。公司组建业务中台负责客源转化及全流程跟踪，具体包括潜在需求

客户促成交易、线上平台用户转化及全流程交付、在租客户定期维护及满意度调研，并通过对客

户的定期回访和相关数据统计分析，不断优化业务流程、提升服务质量。  

 

（2）运营（数字化+AI 管理升级） 

公司通过对设备、人员、流程三大要素的效率迭代优化，实现采购、周转、维保等多个运营

环节的全生命周期高效运营管理。 

i 设备采购 

采购资金主要来源于经营性现金流、银行信贷、融资租赁等自有自筹资金。此外公司积极试

点轻资产合作模式，由合作方出资采购设备，公司负责设备运营，双方共担风险共享收益，以实

现设备规模的持续扩张。 

在采购环节，对于部分建筑支护设备，公司会提出具体质量指标、设计图纸用于产品改造，

使设备更贴近客户需求；对于高空作业平台，公司通过擎天系统实现与生产厂商管理系统对接，

能够从采购订单对接、工厂订单确认、发货物流跟踪、接货验收全流程在线跟踪，协助一线人员

检验设备质量。 

ii 设备周转 

公司通过租赁业务保持设备周转，使设备持续产出。在租赁业务中，保持较高的租金价格和

出租率，是实现效益最大化的关键。租金价格来源于经营环境和市场竞争。而高出租率可以通过

优秀的管理效率和强有力的激励手段实现。因此公司通过数字赋能和充分激励手段，加强在周转

阶段的人员和资产管理，确保设备出租率长期处于高水平。 

数字赋能方面，擎天系统通过对业务数据进行搜集分析，掌握各品类出租率、租金价格的走

势，辅助一线人员完成设备调拨、设备租赁等关键决策，从而优化产品结构与出租率，提升设备

效益产出。同时公司通过 RCC 等外部信息平台，为一线人员提供最新的项目信息，协助一线人员

精确开发客户。充分激励方面，为充分激发一线人员的积极性，公司建立底薪+业务提成+利润分

成的薪酬机制，并辅以股权激励、员工持股计划等，薪酬设计向能力突出、绩效优异的优秀人员

倾斜，确保薪酬水平与公司发展、个人价值创造相匹配。 

iii 设备维保 

设备维保的最终目的为延长设备使用寿命和提升设备残值。建筑支护设备主要为钢管、钢条、

铝型材等，残值率较高且维保压力较小，因此设备维保主要针对高空作业平台等工程机械设备。

为了确保后服务质量，公司在持续提升售后团队专业性和积极性的基础上，通过擎天系统实现设

备的监测、维护及配件管理。 

设备监测方面，公司基于物联网 IOT 技术，通过擎天系统和设备 ECU 通信能远程掌控设

备的实时定位、举升次数、载荷、剩余电量、开机时长等运行状态，并实现设备的上下电、远程

开锁机、一键找机、云围栏等操作，依托累计的数据信息自动生成设备维护任务，从而对设备实

施精确管理。 

设备维护方面，擎天系统根据设备使用情况等多维度规则自动生成维修、巡检、保养等任务，

并根据地理位置、任务类型等原则派发给最优的服务人员，由服务人员执行任务，并针对任务性

质设置完成质量、及时性等考核指标。系统会记录设备维保的全履历信息，确保维护质量。 

配件管理方面，由于高空作业平台有上千种零配件，仅零配件的更换成本每年会达到千万级。

因此对于设备零配件的采购、领用、更换等环节的精细化管理，不仅统计配件寿命，筛选出最优

配件供应商，保障配件质量；而且可以精确把控配件更换履历，保障设备残值。目前擎天系统已



实现零配件从需求、采购、入库、领用、维修、处置报废全流程跟踪，后续基于零部件使用数据

对供应商的产品质量进行比对分析，筛选出最优的零部件供应商，实现降本增效。 

  

（3）服务（围绕客户需求的产品及维护服务） 

公司不仅为客户提供多品高质的产品，匹配客户在各种应用场景的设备需求，并围绕产品提

供方案设计、安装、维保、运输等各类综合服务。 

设计服务：公司可针对客户的实际应用场景提出所需设备类型、规格及数量的建议，并针对

部分非标准化需求提供设备改装、设备定制等服务。 

安装服务：针对钢支撑、铝合金模板、爬架等设备，公司可提供项目管理团队，并委托外部

施工团队按照客户施工方案完成设备的安装工作，保障施工的安全与效率。 

维保服务：针对高空作业平台、铝合金模板等产品，公司通过全国网络布局与专业的服务团

队，可提供设备的维保、翻新、清洗等服务，确保设备及产品能够充分满足施工需要。 

运输服务：公司与外部物流公司合作，为客户提供及时高效的设备进退场服务。公司将不断

加密服务网点，并通过数字化系统规划最佳服务路线，持续降低物流运输半径与运输时长。 

  

六、公司主要业务构成 

公司自设立以来主要从事设备租赁业务，现形成高空作业平台租赁服务、建筑支护设备租赁

服务和地下维修维护服务三大板块业务布局。公司主要产品包括高空作业平台、钢支撑、铝模板

地下维修维护工法等，广泛应用于建筑施工建设、市政设施建设、轨道交通建设、文物保护、水

利工程等领域。公司不断扩充网点实现全国性布局，不断优化管理体系和激励体系吸引租赁人才，

通过建设数字化平台为网点集中赋能，提升管理效率。经过长期发展，公司已成为国内头部设备

租赁企业。 

（1）高空作业平台 

公司重点布局高空作业平台租赁业务。高空作业平台可以运用于房屋修缮、外墙修缮、工程

施工、场馆建设、市政绿化、影视拍摄等多元化场景，具有施工效率高、作业速度快、安全性好、

节能环保等特点，市场发展前景广阔。公司的高空作业平台主要租赁产品包括剪叉式、曲臂式和

直臂式。随着在建筑工程、装备制造、电力行业、仓储物流、市政绿化、军事工程、应急救援等

领域中普及率的逐步提升，高空作业平台的需求不断增长。 

2019 年 3 月，公司进军高空作业平台租赁市场。截至报告期末，已管理高空作业平台 77,951

台，在全国开设 192 家网点，布局的城市超过 400 个，站位国内高空设备租赁第一梯队。 

通过前期网点铺设，公司已初步形成网络效应，有效缩短服务半径，提高服务效率的同时节

约运输费用。此外，布局全国网络有助于公司实时了解市场需求，布局长尾产品。公司尝试引入

玻璃吸盘车、打桩机、蜘蛛车、蜘蛛吊等应用于各种环境的作业设备，在有需求的地区不断流转，

提高低频产品的使用效率，探索多品类设备租赁。 

图注：多品类的工程机械布局 



  

（2）建筑支护设备 

建筑支护设备租赁是公司主营业务之一。公司主营包括地铁钢支撑、民用钢支撑、铝合金模

板、盘扣式脚手架、贝雷片、伺服轴力系统和集成式升降操作平台（爬架）等，为客户提供成套

方案优化以及深基坑维护等专业服务。其中地铁钢支撑连续多年位列市场第一，其他品类保有量

均处于行业头部。 

图注：多品类的建筑支护设备布局 

  

（3）地下维修维护工程 

公司地下维修维护工程业务聚焦微创、非开挖式施工，以深基坑围护技术研发与地下连接搅

拌墙桩机工程为核心领域，地下空间建筑科技开拓创新为引领，服务于国家、省、市级政府及民

用大型基础设施建设、地铁、隧道的地下维修维护等项目。公司为地铁、隧道、城市管廊、地下

商业、地下停车场等大型基础设施地下空间的安全施工及后期维修、维护提供一站式解决方案。 

图注：TRD 工法的主要应用领域 



  

地下维修维护板块由子公司浙江吉通负责经营。浙江吉通主要专注于 TRD 工法施工领域。

TRD 工法又称为“深层地下水泥土连续墙工法”或“渠式切割深层搅拌地下水泥土连续墙工法”，无

缝水泥土墙具有极佳的止水效果，兼具挡土功能，取代地连墙、灌注桩、三轴搅拌桩（SMW 工

法）等围护结构，可广泛适用于地下室开挖、地铁、隧道、水库、围堰、填埋场等。TRD 工法通

过在地面上垂直插入链锯型刀端口，连接刀链锯，在其侧面移动的同时，切割出沟体并注入固化

液使之和原位土混合，并进行搅拌，形成等厚的水泥土地下连续墙，起到止水的功能。再插入 H

型钢等芯材，形成刚性挡土墙，起到挡土的功能。 

图注：TRD 施工方法及传统工艺对比图 

  

浙江吉通 2009 年率先引入国内首个 TRD 工法技术及设备，TRD 工法桩机设备数量居于同行

业前列。在 TRD 工法的基础上，浙江吉通消化吸收国外的相关技术，开创性地将 TRD 工法升级

成 TAD 工法，并于 2020 年 4 月在德信空港城首次得到应用，并取得圆满成功。2019 年 8 月，浙

江吉通引入全国首台 IMS 工法机，目前是拥有 IMS 设备型号最全的企业。在前期充分的试验与推

广后，IMS 工法在道路改建、地基加固等领域得到了广泛的应用。 

 

3 公司主要会计数据和财务指标 

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标 

单位：元  币种：人民币 

 
2022年 2021年 

本年比上年 

增减(%) 
2020年 

总资产 14,412,389,624.74 10,566,176,836.97 36.40 7,397,497,298.53 

归属于上市公

司股东的净资

产 

4,576,721,334.83 3,709,050,710.76 23.39 3,334,632,712.95 

营业收入 3,278,198,263.80 2,606,861,908.02 25.75 1,524,345,815.25 



归属于上市公

司股东的净利

润 

641,292,635.30 498,127,469.54 28.74 322,817,820.63 

归属于上市公

司股东的扣除

非经常性损益

的净利润 

556,668,668.91 464,496,949.02 19.84 263,781,958.88 

经营活动产生

的现金流量净

额 

1,404,545,693.97 1,104,964,168.77 27.11 537,673,671.64 

加权平均净资

产收益率（%） 
16.18 14.38 

增加1.80个百

分点 
13.81 

基本每股收益

（元／股） 
0.50 0.40 25.00 0.32 

稀释每股收益

（元／股） 
0.50 0.39 28.21 0.31 

 

 

3.2 报告期分季度的主要会计数据 

单位：元  币种：人民币 

 
第一季度 

（1-3 月份） 

第二季度 

（4-6 月份） 

第三季度 

（7-9 月份） 

第四季度 

（10-12 月份） 

营业收入 642,864,546.96 798,930,334.28 882,013,333.05 954,390,049.51 

归属于上市公司股东的

净利润 
107,248,648.16 139,952,494.20 186,678,189.57 207,413,303.37 

归属于上市公司股东的

扣除非经常性损益后的

净利润 

97,478,437.97 130,739,246.25 178,615,671.44 149,835,313.25 

经营活动产生的现金流

量净额 
248,489,287.04 268,350,280.23 336,425,197.27 551,280,929.43 

 

季度数据与已披露定期报告数据差异说明 

□适用  √不适用  

4 股东情况 

4.1 报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持

有特别表决权股份的股东总数及前 10 名股东情况 

 

单位: 股 

截至报告期末普通股股东总数（户） 26,154 

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 21,246 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 报告期内增 期末持股数 比例 持有有限售 质押、标记或冻结 股



（全称） 减 量 (%) 条件的股份

数量 

情况 东 

性

质 
股

份 

状

态 

数量 

胡丹锋 48,140,960 168,493,360 12.14 0 
质

押 
130,833,360 

境

内

自

然

人 

浙江华铁大黄蜂控

股有限公司 
125,000,000 125,000,000 9.01 125,000,000 无 0 

境

内

非

国

有

法

人 

中国金谷国际信托

有限责任公司－东

阳金投－金谷信托

－领会 108 号单一

资金信托 

68,999,940 68,999,940 4.97 0 无 0 
其

他 

黄建新 21,784,722 30,698,611 2.21 0 
质

押 
13,944,000 

境

内

自

然

人 

马锡金 7,809,183 27,875,439 2.01 0 无   

境

内

自

然

人 

南华基金－云南信

托－云清 6号单一

资金信托－南华优

选 2号单一资产管

理计划 

6,554,662 26,627,866 1.92 0 无 0 
其

他 

红塔红土基金－云

南信托－云清 5号

单一资金信托－红

塔红土致远 2号单

一资产管理计划 

-14,123,422 22,108,462 1.59 0 无 0 
其

他 

景宁恒发股权投资 5,122,832 20,933,911 1.51 0 质 18,973,360 境



合伙企业（有限合

伙） 

押 内

非

国

有

法

人 

深圳市恒泰融安投

资管理有限公司－

恒泰融安晟睿 1号

私募证券投资基金 

4,110,845 19,843,987 1.43 0 无 0 
其

他 

浙江华铁恒升科技

有限公司 
5,600,000 19,600,000 1.41 0 

质

押 
19,600,000 

境

内

非

国

有

法

人 

上述股东关联关系或一致行动的

说明 

胡丹锋持有大黄蜂控股 81%的股权，大黄蜂控股持有公司

9.01%的股份;胡丹锋持有华铁恒升 93.3125%的股权，华铁恒

升持有公司 1.41%的股份。 

表决权恢复的优先股股东及持股

数量的说明 
不适用 

 

 

 

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  

 

 

4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  



 

4.4 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况 

□适用 √不适用  

5 公司债券情况 

□适用 √不适用  

第三节 重要事项 

1 公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对

公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。   

报告期内，公司实现营业总收入 32.78 亿元，同比增长 25.75%；归属于上市公司股东的净利

润 6.41 亿元，同比增长 28.74%；经营活动产生的现金流量净额 14.05 亿元，同比增长 27.11%。截

止报告期末公司总资产 144.12 亿元，归属于上市公司股东的净资产 45.77 亿元。 

 

2 公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终

止上市情形的原因。 

□适用  √不适用  

 

 


