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广西柳药集团股份有限公司 

投资者交流会议记录 

 

一、会议基本情况 

（一）会议时间：2022年 11月 

（二）会议地点：公司五楼会议室 

（三）会议形式：网络会议 

（四）公司参会人员及职务： 

副总经理兼董事会秘书申文捷、投资者关系总监李栋 

（五）调研机构名称（排名不分先后）：嘉实基金、汇添富基金、安信基金、广

发基金、中银基金、招商基金、银河基金、德邦基金、财通基金、泰康资管、人保

资管、兴证医药、国盛证券、东海基金、东方资管、景顺长城、东方财富证券、国

海富兰克林、奥博资本亚洲等 19家机构 

二、会议交流主要内容 

（一）介绍公司 2022 年前三季度经营发展情况 

公司 2022 年 1-9 月实现营业收入 142.22 亿元，同比增长 10.43%；实现归属于

上市公司股东的净利润 5.75亿元，同比增长 15.42%。其中公司 7-9月实现营业收入

50.21亿元，同比增长 10.20%；实现归属于上市公司股东的净利润 2.06 亿元，同比

增长 22.02%。公司前三季度业绩继续保持稳健增长，目前公司主营业务以医药批发、

医药零售、医药工业为主。在医药批发板块，公司通过发挥渠道资源优势和开展供

应链增值服务(包括 SPD 项目等)，进一步优化品种结构，推动药械耗材集采集配落

地，不断提高医院药械市场份额，药品销售规模稳中有升的同时器械耗材、检测试

剂销售规模实现较快增长。在医药零售板块，公司发挥批零一体化优势，推动慢病

管理服务、DTP业务和处方外延项目开展，从而有效提高线下门店流量和专业服务能



力，提升顾客粘性，同时公司优化了零售端产品结构、强化运营成本控制，实现零

售业务净利润提升。在医药工业板块，公司旗下生产企业的自主研发能力和产能规

模持续提升，通过发挥公司工商协同作用，实现工业产品在市场的进一步拓展。 

公司批发业务和零售业务保持稳健增长的同时工业业务保持较快增长，形成公

司内生发展强劲动力，助力公司盈利能力恢复提升。从公司各板块营业收入占比看，

批发、零售、工业分别占比营业收入的 81.65%、14.67%、3.57%；而从利润贡献占比

看，批发、零售、工业分别占比净利润的 65.86%、16.25%、17.86%。工业板块对公

司的利润贡献占比逐步提升，并高于其营业收入贡献占比，已逐步成为公司新的利

润增长点。 

（二）主要交流问题 

1、公司今年前三季度工业板块对公司的利润贡献如何，预计未来能达到怎么样

的水平？工业板块继续保持较快增长的增长点在哪里？ 

答：公司 2022年前三季度工业板块贡献归母净利润达到 1亿元，占公司归母净

利润的比重约 17.86%，工业板块对公司的利润贡献占比稳步提升，已逐步成为公司

新的利润增长点。公司力争到2022年末工业板块对公司的利润贡献能达到20%以上，

未来两到三年工业板块利润贡献占比达 30%以上。公司工业板块增长点主要在：一是

公司中药饮片、中成药、中药制剂等工业产品的不断丰富以及产能提升；二是公司

发挥工商协同效应推动工业产品市场拓展，以及未来省外市场的开发布局；三是公

司中药配方颗粒等生产项目产品的上市放量，推动工业板块盈利能力的进一步提升。 

2、公司工业板块有哪些新开发产品？ 

答：公司旗下万通制药今年推出了祛瘀健脾茶、安宫牛黄丸、二陈丸、六味丸

等新品，并开展万通炎康片（胶囊）等核心产品在肺炎、咽喉炎等领域的抗菌消炎、

抗病毒等适应症研究。康晟制药强化与医疗机构在院内制剂产品的研发和生产方面

的战略合作，已开展肾福康胶囊、舒血宁胶囊、蛭血通胶囊和软坚护肝片等临床需

求大、疗效确切的制剂产品生产。此外，康晟制药开展消毒类产品的研发生产，投

资建设符合 GMP标准消毒产品生产车间，目前已开展 84消毒液产品的生产，并将陆

续推出碘伏消毒液、珍珠乳膏、鞣酸抑菌软膏等其他消毒产品，满足医疗机构客户



消毒产品需求。 

3、公司中药配方颗粒项目进展情况如何？ 

答：截至目前，公司中药配方颗粒项目已完成约 315 个品种的备案工作，备案

进度进一步加快。公司在品种进一步完善的基础上，发挥批发渠道优势，已参与广

西区内多家核心医院的入院招标工作，推动未来销售实现放量。 

4、公司中药饮片产业发展情况如何？是否会向广西区外市场发展？ 

答：公司中药饮片业务在今年前三季度保持较好增长，仙茱中药科技的产能逐

步提升，品种进一步丰富，已能生产 1,100 多个品种，满负荷生产产能可达 8,000

吨，为未来市场进一步拓展奠定基础。公司发挥商业渠道优势，加快中药饮片在医

院和零售市场的覆盖，并在零售端推出仙茱中药精致包装产品。下一步公司将逐步

启动对周边省份的饮片市场拓展。 

5、公司今年前三季度器械耗材板块保持较快增长的基础是什么，未来如何继续

保持？ 

答：2022 年前三季度，公司器械耗材实现营业收入 16 亿元，较去年同期增长

80%，剔除因疫情调拨防疫物资带来的阶段性增量因素，仍保持约 40%的增速。公司

在医疗器械耗材实现较快增长的基础是公司器械耗材在广西市场的占比极低，仍有

较大提升空间，在当前人口增长、老龄化加快以及药品集采控费政策影响下，器械

耗材市场规模持续扩大。公司器械耗材以集中配送为主、代理并行的模式开展业务，

公司持续推动与医院开展器械耗材、检验试剂 SPD 项目，以项目实施为抓手，通过

提供专业平台和进驻专业服务团队，推动器械耗材、检验试剂集采、集配模式落地，

快速提高公司器械耗材品种在医院客户的份额，保持器械耗材业务的较快增长，从

而有效提升区内市场份额。 

6、公司今年前三季度零售板块利润增长的原因是什么？ 

答：今年公司调整零售战略，优化门店布局，控制成本合理增设药店，突出创

新药品种、双通道品种、罕见病、治疗性药品等差异化品种优势，与医院端形成互

补，深入开展慢病管理等专业化服务，发展互联网医疗服务与线下门店业务的对接，

打造一站式就医用药链条。公司通过优化零售端产品结构、控制门店运营成本、实



施精细化管理等方式，在今年药店数量没有增加很多的情况下，依靠内生推动零售

板块营收保持稳健增长，降本增效使零售板块净利润得到进一步提升。此外，公司

继续发挥批零一体化资源优势，开展处方外延项目，提供慢病管理专业服务，实现

服务转型升级，形成稳定的消费群体。 

7、公司医药批发和零售业务是否依然维持在广西发展，未来是否还有空间？ 

答：公司在广西医药领域深耕近 70年，业务覆盖区内 100%的二级以上医院，是

国内外众多制药企业在广西区内的主配送商，积累了丰富的渠道客户资源，具备较

强的竞争优势。同时，公司在广西区内能充分发挥批零协同优势，推动批发渠道与

零售渠道的品种共享、客户协作，形成差异化品种优势，推动处方外延、互联网医

疗、慢病管理、双通道药店等专业化服务、特色化经营落地，从而牢牢把控医院端

和零售端两大药品消费场所，因此公司批发和零售业务目前仍然主要在广西市场。 

此外，公司目前在广西区内的中药产品、器械耗材、检验试剂等品类的市场份

额较低，有较大的提升空间；且公司在广西具备相当的区域优势，因此公司在广西

医药市场仍然有较大的发展空间。未来在医药批发和医药零售方面，公司将进一步

加强在广西市场的深耕细作，以行业整合和市场集中度提高的历史机遇为契机继续

做大做强，提升在医疗机构和医药零售的市场份额。 

8、公司应收账款较高，现金流承压较重，请问有什么解决措施？ 

答：公司批发业务规模的扩大直接影响公司应收账款的增长，公司应收账款主

要为公立医院欠款，虽然该类客户的资信状况良好，回款能力有保障，发生坏账的

风险极小，但是回款有一定周期。公司针对应收账款相关情况，一方面加强对业务

人员的回款指标考核，加大应收账款的催收力度；另一方面采取多种结算方式降低

应收账款影响。公司一直高度重视下游客户的信用管理，制定了《资信管理制度》、

《应收账款管理制度》等内控制度，对应收账款相关资信评估、管理责任、风险应

对措施等做了明确规定，在减少资金占用，降低风险等方面起到了积极作用。此外，

随着医改政策对集采品种范围扩大、货款支付期限要求的逐步落地，公司应收账款

将会得到改善。 

 



9、公司回购股份计划何时实施？ 

答：公司董事会于 2022年 11月 14日审议通过了《关于以集中竞价方式回购股

份方案的议案》，本次回购资金总额不低于 5,000万元（含），不超过 10,000万元（含），

回购价格不超过 26.00 元/股（含），回购期限自董事会审议通过回购方案之日起不

超过 6 个月。公司将在回购期限内，在严格遵守回购交易相关规定的前提下择机回

购公司股票，并履行信息披露义务。 

 

 

风险提示：上述内容涉及公司对业务规划、财务状况、发展战略等前瞻性陈述。

相关陈述是基于当前能够掌握的信息与数据对未来所做出的估计或预测，不构成公

司对公司发展或未来业绩的实质性承诺，敬请投资者注意投资风险。 


