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黑龙江珍宝岛药业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

编号：2022-001 

投资者关系活

动类别 
 

√特定对象调研□分析师会议□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 
 

参与单位名称

及人员姓名 
 

上海冰河资本刘春茂、东方阿尔法基金乔海英、长江证券朱学辉、

泰康资产杨磊 

时间 
2022 年 3 月 25 日 16:00-17:00（北京时间） 

方式 
电话会议及网络远程 

上市公司接待人

员姓名 

珍宝岛研发中心副总经理   姚仲青博士 

珍宝岛财务总监           王磊先生 

珍宝岛董事会秘书         张海英女士 

珍宝岛 IR 总监            郎冀先生 

珍宝岛证代               王震宇女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司领导对公司基本情况做了系统介绍，参会机构与公司相

关领导进行了沟通交流，主要内容如下： 

1、中药创新药未来的布局？对公司影响如何？ 

     答：公司正在布局中药创新药产品，根据不同品种特点做到

创新药上市还需要时间。现在有的品种马上进行二期临床，还有

的品种在做药学研究，预计明年年底有望拿到批件，还有其他一

些已经立项。其他中药品种的补充也在不断引进有临床和市场价

值的产品，不断补充短线产品和几个大的品种，今年有销售预期。

中药创新药的研发及引进，将会进一步提升公司主营业务产品核



心竞争力。 

2、国家中药研发新政策出来后，中药创新药研发是否比生物药

快？ 

答：主要看选择的适应症。治疗临床用药周期短的，如一周

之内的，临床相对快些，研发大概 2-3 年；有些慢性疾病等观察

周期长的，如 1-3 个月的周期，研发周期较长。但国家新政策出

来，有些可以跳过二期临床直接进入三期，相比化药和生物药的

创新药周期短很多，研发费也低很多。有些中药创新药 1 个月之

内都可以做完三期临床，取得新药生产证书。我们现在布局的化

学药、生物药治疗的难点及靶点，多是世界没有覆盖的领域，所

以研发时间相对中药创新药会长一点。 

3、注血现有 100mg、200mg、400mg，质量标准提升的二次开发

浓度提升，二次开发意味着更大的市场规模，会给公司市场带来

什么好处？ 

答：提升质量标准的目的主要是为了提高它的临床疗效。比

如注血，和同类竞品比，我们的药品标准提升了很多，有效成分、

含量、纯度都不一样，质量标准的提升也提升了临床疗效，同时

规格增多也增加了临床使用的方便性。三七总皂苷中治疗心脏和

脑血管神经细胞最主要的成分，我们的浓度比别的企业高了几倍，

这样我们产品的质量、临床疗效就相对有优势。公司另外的一个

舒血宁注射液新的品规，在成分列示中的总黄酮等对心脑血管系

统、对神经细胞系统起到非常好的疗效，提升质量标准物的目的

就是为了提升疗效，以提升疗效促进市场上量。 

公司注血原有规格是 200、400mg，新增规格是 100mg，是

二次开发产品。100mg 的有效含量是 95%，比 200mg、400mg 提

升了约 10 个百分点，并开展了 3 万多例安全监测，不良反应率是

罕见级别，这是产品质量方面的保证。同时利用珍宝岛完善的营

销推广队伍，在销售方面很有信心。 

4、问：珍宝岛与 5%以上股东虎林龙鹏共同投资的特瑞思没有并

表，是否有下一步动作？ 

答：特瑞思是珍宝岛和其二股东虎林龙鹏关联投资的，珍宝



岛是特瑞思的二股东，未达到并表标准。据特瑞思高管团队反馈

的信息，近两年在主要产品管线研发进程推进的节点达到预期标

准及股东整理计划完成后，不排除在资本市场上有进一步的安排。 

5、公司对配方颗粒方面的规划、产能、销售区域、进院情况及竞

争情况？亳州中药材交易中心的交易形式及收入构成？ 

答：公司参股子公司安徽九洲方圆在做配方颗粒方面的研究，

配方颗粒分国标和省标备案，配方颗粒国标备案的情况是国家公

示 196 个品种标准，九洲方圆备案 184 个品种，公示 175 个，排

名全国第 2 名。配方颗粒省标备案 132 个，公示 129 个，排名安

徽省第 1 名。九洲方圆配方颗粒现有产能，配方颗粒前处理车间

年处理 5000 吨中药材，配方颗粒提取车间年投料量 5000 吨中药

材，配方颗粒制剂车间，年产 1 亿袋配方颗粒。九洲方圆配方颗

粒销售方面分为两部分布局，分高端医疗和第三终端两个方面进

行全国布局。高端医疗是按照“百城千院”的战略方针，全国布

局 5 个大区，依托国标、省标备案领先的优势，开发全国上千家

等级医院。第三终端搭建完成一流的第三终端推广队伍，将全国

划分 3 个大区、26 个省区、1000 名合伙人的第三终端推广队伍。

通过高端医疗和第三终端的共同发力，积极应对集采，力争达成

销售收入的预期经营目标。 

亳州交易中心营收构成主要分为几部分，其中有战略药材储

备的销售，就是利用亳州交易中心的信息优势，对价格走势预判

分析，进行提前储备，之后在价格合适时再进行销售；第二，作

为安徽省唯一大宗中药材交易平台，同时有线上线下业务；第三，

亳州交易中心有大量商铺，有租赁方面的收入。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 3 月 25 日 

 

 


