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浙江华铁应急设备科技股份有限公司 

关于收购少数股东股权的补充公告 

 

 

2021 年 11 月 30 日，浙江华铁应急设备科技股份有限公司（以下简称“公

司”或“华铁应急”）公告了《浙江华铁应急设备科技股份有限公司关于收购湖

北仁泰恒昌科技发展有限公司少数股东股权的公告》、《浙江华铁应急设备科技

股份有限公司关于收购浙江粤顺建筑安全科技有限公司少数股东股权并由交易

对方购买华铁应急二级市场股票的公告》，现就收购湖北仁泰恒昌科技发展有限

公司和浙江粤顺建筑安全科技有限公司（以下简称“目标公司”）涉及的评估情况、

增值率差异等事项补充公告如下： 

一、本次评估的确定依据及合理性； 

（一）湖北仁泰恒昌科技发展有限公司（以下简称“湖北仁泰”） 

1、2018 年度-2020 年度湖北仁泰营业收入如下表： 

单位：万元人民币 

项目 2018 年 2019 年 2020 年 

营业收入 3,971.13 12,327.79 11,826.36 

营业收入增长率  210% -4% 

复合增长率  76% 58% 

随着企业的经营积累，整个市场的活跃发展，2020 年的业务收入相比 2018

年的业务收入呈现较快的增长态势，2020 年复合增长率为 58%。2019 年营业收

入增长率为 210%，2020 年营业收入增长率为-4%，2020 年营业收入相比 2019 年

呈现负增长，主要原因为 2020 年 1 月以来，国内外爆发了新冠肺炎疫情，对我

国以及全球经济社会发展和企业经营造成了一定的不利影响。新冠肺炎疫情期间

实施的隔离、交通管制等防疫措施，对公司采购、生产和销售等环节造成了直接

影响。目前，国内疫情已得到有效控制，行业上下游均在 2020 年下半年复工复

产。湖北仁泰在手订单充足，较去年同期有所增长，且订单执行情况良好。故本

次疫情对公司是短期性的影响，不会改变公司及行业长期发展方向和趋势。 

   本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 



截至评估报告出具日，湖北仁泰报表收入及已签订但尚未履行完毕的收入统

计情况如下： 

单位：万元人民币 

项目 收入 

2021 年 1-9 月报表 9,560.71 

已签订但尚未履行完毕 10,493.39 

合计 20,054.10 

注：2021 年 1-9 月报表数据未经审计。 

截至评估报告出具日，湖北仁泰预测的正签约、意向签约、洽谈中业务收入

统计情况如下： 

单位：万元人民币 

项目 尚未确认收入（不含税）（取整） 

正签约、意向签约、洽谈中业务 7,700.00 

随着湖北仁泰业务范围的逐步扩张，与老客户维持稳定的合作关系，并积极

开拓新客户，凭借稳定可靠的项目质量和良好的信誉度，湖北仁泰收入将稳健的

增长。 

本次评估对于 2021 年收入的预测，结合湖北仁泰已签订合同的情况以及企

业截至 9 月底的未审报表进行谨慎预测。未来年度的湖北仁泰的主营业务收入情

况如下： 

单位：万元人民币 

项目 2021 年 2022 年 2023 年 

营业收入 14,191.64 15,610.80 16,859.66 

增长率 20% 10% 8% 

复合增长率 48% 39% 33% 

在 2020 年受疫情影响显著的前提下，2021 年湖北仁泰继续做大业务规模，

合理有效安排生产，加大爬模和爬架业务的市场开发、现场服务力度，确保公司

业务收入、盈利规模较上年稳中有升。2021 年度-2023 年度的营业收入增长率分

别为 20%、10%、8%，复合增长率为 48%、39%、33%，预测年度的增长率均小

于历史年度且趋缓，未来年度收入预测相对谨慎。 

2、2018 年度-2020 年度湖北仁泰营业成本如下表： 

单位：万元人民币 



序号 项目 2018 年 2019 年 2020 年 

1 工程服务-集成式操作平台 1,946.32 3,740.43 4,600.20 

2 工程服务-爬模  222.03 169.87 

3 租赁-集成式操作平台  46.50 97.59 

4 租赁-爬模 665.89 1,606.05 142.44 

5 运输费   258.22 

6 吊装费   10.46 

7 折旧  633.35 933.97 

营业成本合计 2,612.21 6,248.36 6,212.75 

各项业务未考虑折旧的毛利率情况如下： 

单位：万元人民币 

毛利 项目 2018 年 2019 年 2020 年 

1 工程服务成本 1,946.32 3,962.46 4,780.53 

2 租赁成本 665.89 1,652.55 498.25 

3 工程服务收入 3,053.62 9,565.14 10,665.20 

4 租赁收入 917.51 2,762.65 1,153.86 

5 工程服务毛利率 36% 59% 55% 

6 租赁毛利率 27% 40% 57% 

综合毛利率 34% 49% 47% 

注：工程服务成本、租赁成本中整合了运输费、吊装费，其中工程服务、租赁毛利率的测

算未包含固定资产折旧。 

2020 年工程服务业务毛利率为 55%，2019 年工程服务毛利率为 59%，相

比 2019 年略微下降；2020 年租赁业务毛利率为 57%，2019 年租赁业务毛利率

为 40%，2020 年租赁业务毛利率相比 2019 年上升，主要是由于 2020 年湖北仁

泰租赁业务量下降显著，导致租赁设备周转次数较小，租赁成本中涵盖的劳务

成本、运输成本相应减少，毛利率上升。 

3、未来年度的湖北仁泰的毛利率预测情况如下： 

单位：万元人民币 



毛利 项目 2021 年 2022 年 2023 年 

1 工程服务成本 5,745.72 6,320.29 6,825.91 

2 租赁成本 728.23 801.05 865.13 

3 工程服务收入 12,798.25 14,078.07 15,204.32 

4 租赁收入 1,384.63 1,523.09 1,644.93 

5 工程服务毛利率 55% 55% 55% 

6 租赁毛利率 47% 47% 47% 

综合毛利率 45% 45% 46% 

注：工程服务成本、租赁成本中整合了运输费、吊装费，其中工程服务、租赁毛利率的测

算未包含固定资产折旧。 

结合企业未来租赁业务营业规模和营业模式，2021 年-2023 年企业预测的

综合毛利为 45%、45%、46%，低于 2020 年度的 47%的综合毛利率，未来年度

毛利率预测相对谨慎。 

4、对应湖北仁泰的净利润情况 

（1）湖北仁泰利润预测相对谨慎，业绩承诺具有合理性 

单位：万元人民币 

项目 2018 年 2019 年 2020 年 2021 年 2022 年 2023 年 

净利润 -111.04 2,657.68 1,771.64 2,309.38 2,685.69 3,029.00 

增长率   -33.34% 30.35% 16.30% 12.78% 

2020 年净利润为 1,771.64 万元，相比 2019 年负增长 33.34%，主要是由于湖

北仁泰公司经营地址在武汉，新冠肺炎疫情期间实施的隔离、交通管制等防疫措

施，对公司采购、生产和销售等环节造成了直接影响。在 2020 年疫情期间，湖

北仁泰受疫情影响显著，公司复工复产和产能恢复有所延迟，物流运输能力有所

下降，存在生产率开工不足的情况，业绩下滑显著。目前公司在手订单充足，较

去年同期有所增长，且订单执行情况良好。故本次疫情对公司是短期性的影响，

不会改变公司及行业长期发展方向和趋势。2021 年-2023 净利润增长率分别为

30.35%、16.30%、12.78%,预测年度的增长率趋缓，未来净利润预测相对谨慎。

本次业绩承诺根据上述利润预测情况设置，具有合理性。 

（2）业绩承诺具有可实现性 

①业绩承诺设置以利润预测为准 

本次业绩承诺的设置参考了利润预测，具有可实现性。 

②未来市场空间广阔 



目前，我国正处于“十四五”时期，爬架市场空间潜力巨大。爬架行业的快

速发展也得到政府以及相关行业协会的重视，预计爬架行业有望形成以全钢爬架

为主、铝合金爬架为辅的市场趋势，未来爬架的市场空间广阔。 

未来年度随着湖北仁泰合理有效安排生产，加大爬模和爬架业务的市场开发、

现场服务力度，确保公司业务收入、盈利规模较上年稳中有升，湖北仁泰净利润

将稳健的增长。 

③上市公司协同效应明显 

本次交易完成后，湖北仁泰的全部资产和股权将全部并入上市公司。湖北仁

泰也能够借助上市公司平台，共享上市公司的产品、资金和客户等资源，实现交

叉营销和更大范围的客户覆盖，充分发挥与上市公司之间的协同效应。此外还能

更好的借鉴上市公司的管理经验，优化自身管理架构，提高管理水平。  

④激励团队，保障业绩可持续 

公司收购湖北仁泰，符合公司的强激励政策。湖北仁泰经营团队深耕行业多

年，对爬架行业具有丰富的管理经验，少数股东为主要经营团队骨干成员，实际

负责公司日常经营，对后续发展起到至关重要的作用。故通过本次收购少数股东

股权并设置业绩承诺，有利于激发其经营动力，保障业务稳定可持续发展。 

此外，通过相关业绩承诺条款，绑定湖北仁泰核心管理团队，保障公司业绩

的持续增长，确保了各运营主体稳健性。同时，湖北仁泰可借助上市公司平台的

优势，有利于进一步扩大品牌影响力和市场占有率，进一步提升协同效力。 

综上，本次交易完成后，伴随着爬架行业的不断发展和湖北仁泰业务规模的

不断扩大，其业绩承诺具备可实现性。 

综上所述，本次评估收入、成本、利润预测相对谨慎，预测结果合理。 

（二）浙江粤顺建筑安全科技有限公司（以下简称“浙江粤顺”） 

1、2019 年度-2020 年度浙江粤顺营业收入如下表： 

单位：万元人民币 



项目 2019 年 2020 年 

营业收入 250.11 2,521.60 

增长率  908.19% 

净利润 100.18 1,316.00 

增长率  1213.60% 

2019 年、2020 年浙江粤顺营业收入分别为 250.11 万元、2,521.60 万元，同

比增长 908.19%,2019 年、2020 年浙江粤顺利润分别为 100.18 万元、1,316.00 万

元，同比增长 1213.60%。随着企业的经营扩张，整个市场的活跃发展，2020 年

业务收入相比 2019 年业务收入呈现爆发增长态势。 

截至评估报告出具日，浙江粤顺报表收入及已签订合同但尚未履行完毕的

收入统计情况如下： 

单位：万元人民币 

项目 收入 

2021 年 1-10 月报表 6,573.49 

已签订合同但尚未履行完毕-2021 年 2,050.27 

已签订合同但尚未履行完毕-2022 年 1,579.83 

合计 10,203.59 

注：2021 年 1-10 月报表数据未经审计。 

截至评估报告出具日，浙江粤顺预测的正签约、意向签约、洽谈中业务收入

统计情况如下： 

单位：万元人民币 

业务情况 2022 年可确认收入（不含税） 

正签约 536.88 

意向签约 613.49 

洽谈中业务 2,146.79 

总计 3,297.16 

随着浙江粤顺业务范围的逐步扩张，与老客户维持稳定的合作关系，并积

极开拓新客户，凭借稳定可靠的项目质量和良好的信誉度，浙江粤顺收入将稳

健的增长。 

本次评估对于 2021 年收入的预测，结合浙江粤顺已签订合同的情况以及企

业截至 10 月底的未审报表进行谨慎预测。未来年度的浙江粤顺的主营业务收入

情况如下： 



单位：万元人民币 

项目 2020 年 2021 年 2022 年 2023 年 

营业收入 2,521.60 7,730.69 6,790.58 8,145.04 

增长率 908% 207% -12% 20% 

剔除脚手架租赁业

务后营业收入 
2,521.60 5,049.97 6,790.58 8,145.04 

剔除脚手架租赁业

务后增长率 
908% 100% 34% 20% 

注：2021 年浙江粤顺签订了少量脚手架租赁（钢管、碗扣、盘扣）业务合同，该业务

为偶然性业务，未来年度不继续承接，本次评估除已签订合同收入外不予以预测。 

2、2019 年度-2020 年度浙江粤顺营业成本如下表： 

单位：万元人民币 

序号 项目 2019 年 2020 年 

1 折旧成本 16.04 175.61 

2 维修成本  49.22 

3 劳务成本  364.20 

4 运输成本  35.31 

营业成本合计 16.04 624.34 

主要成本占成本的比例如下： 

项目 2019 年 2020 年 1-9 月 

折旧成本 100% 28% 

维修成本 0% 8% 

劳务成本 0% 58% 

运输成本 0% 6% 

占成本比例合计 100% 100% 

主要成本占收入的比例如下： 

项目 2019 年 2020 年 1-9 月 

折旧成本 6% 7% 

维修成本 0% 2% 

劳务成本 0% 14% 

运输成本 0% 1% 

占收入比例合计 6% 25% 



2020 年公司主营业务成本主要为折旧成本和劳务成本，占总成本的 86%左

右。 

3、2019 年度-2020 年度浙江粤顺毛利情况如下： 

单位：万元人民币 

项目/毛利率 2019 年 2020 年 

营业收入 250.11 2,521.60 

营业成本 16.04 624.34 

企业整体毛利 93.59% 75.24% 

2019 年企业整体毛利率为 93.59%，2020 年企业整体毛利率为 75.24%,2020

年公司毛利率下降显著的原因主要为随着经营性资产周转次数增多，集成式操

作平台相关的经营性资产变形增加，增加了改装翻新成本及劳务成本。 

未来年度的浙江粤顺的毛利预测情况如下： 

单位：万元人民币 

项目/毛利率 2021 年 2022 年 2023 年 

营业收入 5,049.97 6,790.58 8,145.04 

营业成本 1,861.76 2,623.44 3,173.17 

企业整体毛利 63.13% 61.37% 61.04% 

注：2021 年收入和成本中剔除了脚手架租赁（钢管、碗扣、盘扣）业务。 

企业 2020 年固定资产投入增加，对扩大业务的准备比较充足，因此综合考

虑企业由于业务扩张，经营性资产周转次数增多，增加了改装翻新成本及劳务

成本。2021 年-2023 年企业预测的毛利为 63.13%、61.37%、61.04%，未来年度

毛利率预测相对谨慎。 

4、对应未来年度的浙江粤顺的净利润预测情况如下： 

（1）浙江粤顺利润预测相对谨慎，业绩承诺具有合理性 

单位：万元人民币 

项目 2021 年 2022 年 2023 年 

净利润 2,295.43 2,757.81 3,312.79 

增长率 74.42% 20.14% 20.12% 

随着浙江粤顺业务范围的逐步扩张，与老客户维持稳定的合作关系，并积

极开拓新客户，凭借稳定可靠的项目质量和良好的信誉度，浙江粤顺营业收入

和净利润将稳健的增长。2021 年-2023 净利润增长率分别为 74.42%、20.14%、

20.12%,与历史年度的增长率 1213.60%相比，预测年度的增长率均小于历史年度



且趋缓，未来年度收入及净利润预测相对谨慎。本次业绩承诺根据上述利润预

测情况设置，具有合理性。 

（2）业绩承诺具有可实现性 

①业绩承诺设置以利润预测为准 

本次业绩承诺的设置参考了利润预测，具有可实现性。 

②未来市场空间广阔 

目前，我国正处于“十四五”时期，爬架市场空间潜力巨大。爬架行业的

快速发展也得到政府以及相关行业协会的重视，预计爬架行业有望形成以全钢

爬架为主、铝合金爬架为辅的市场趋势，未来浙江粤顺的市场广阔。 

③业务协同效应增强 

本次收购完成有助于整合公司内部资源，降低华南地区的市场开发成本，

不仅有利于公司加强在爬架租赁市场中的业务规模，聚焦主业发展，更有利于

加强公司在华南地区不同产品板块之间的业务协同和联动发展。 

④团队运营稳定，业绩具有可持续 

浙江粤顺由公司与自然人股东合伙出资成立，设立目的即联合行业内优秀

人才共同开拓华南地区的设备租赁市场。本次收购有助于实现统一管理，同时

通过相关业绩承诺条款，绑定浙江粤顺核心管理团队，保障公司业绩的持续增

长。 

综上所述，本次交易完成后，伴随着爬架行业的不断发展和浙江粤顺业务

规模的不断扩大，其管理水平和盈利能力也将会得到提升，其业绩承诺具备可

实现性。 

综上所述，本次评估收入、成本、利润预测相对谨慎，预测结果合理。 

 

二、本次收购两家公司的增值率差异原因 

湖北仁泰和浙江粤顺评估结论情况如下： 

单位：万元人民币 

项目 股东全部权益 资产基础法 
资产基础法

评估增值率 
收益法 

收益法评

估增值率 

湖北仁泰 10,743.47 11,697.10 8.88% 27,514.34 156.10% 

浙江粤顺 6,416.18 6,688.97 4.25% 26,901.91 319.28% 

差异项 4,327.29 5,008.13 4.63% 612.43 163.18% 



湖北仁泰致力于建筑模板、脚手架的设计和生产，专为建筑施工企业提供

建筑模板、脚手架的出租业务和安装服务；浙江粤顺主要从事全钢附着式升降

脚手架的技术开发、设计、生产和专业分包施工。两家公司均主要从事建筑材

料的租赁行业。企业的主要价值除了固定资产、营运资金等有形资源之外，企

业所拥有的客户资质、业务网络、服务能力、人才团队、技术优势等重要的无

形资源也为公司的价值提升发挥重要作用。企业的固定资产一次购置后更新周

期较长，未来能够持续为公司带来稳定的经济效益且公司的整体盈利能力是企

业环境因素及内部条件共同作用的结果，收益法的评估结果能够更客观合理地

反映这两家企业的价值，故评估对这两家企业最终都采用了收益法的评估结果。 

湖北仁泰收益法评估增值率为 156.10%，浙江粤顺收益法评估增值率为

319.28%，产生较大的差异原因主要为： 

1、湖北仁泰和浙江粤顺存量固定资产投资情况差异明显 

湖北仁泰和浙江粤顺均主要从事建筑材料的租赁行业，企业账面的固定资

产基本上是经营性固定资产，企业固定资产购置的体量不同，导致湖北仁泰和

浙江粤顺账面股东全部权益差异较大，收益法评估增值率产生一定差异。 

截至评估基准日，湖北仁泰和浙江粤顺存量固定资产差异情况如下： 

单位：万元人民币 

项目 固定资产账面价值 

湖北仁泰 12,604.11 

浙江粤顺 3,509.73 

差异额 9,094.38 

差异率 259.12% 

企业存量固定资产的差异导致双方净资产规模存在一定的差异，从而导致

两家公司的增值率有较大差异。 

2、湖北仁泰和浙江粤顺企业自由现金流量存在差异 

（1）客户市场且未来投入差异 

收益法预测时基于双方对于未来经营业务的规划及现有市场开拓情况来进

行预测，由于湖北仁泰已经在中部区域深耕多年，其客户相对稳定，未来的增长

相对有限，公司的保有资产已经可以支撑公司的正常运营需要，短期内对出租资

产进一步投入的需求有限。 



而浙江粤顺 2019 年成立，成立两年多来，成长势头非常强劲，现已成为华

南地区爬架租赁行业的头部企业，积累了充沛的客户资源，目前处于有充足的客

户但公司没有足够的资产储备用于出租的状态，公司会进一步加大投入以保证公

司的客户资源得到充分的开发。 

（2）融资成本差异 

湖北仁泰和浙江粤顺均处于发展阶段，浙江粤顺成立于 2019 年，目前处于

业务发展初期，湖北仁泰处于业务发展中期。公司租赁业务的发展给公司运营带

来较大资金压力，湖北仁泰在拓展融资渠道和匹配资产负债流动性等方面积极应

对，增加了关联方与员工借款，增加了资产的投入，保持公司业务发展、偿债能

力和风险控制之间的均衡和协调，湖北仁泰借用的外部资金参与公司运营，而浙

江粤顺均采用自有资金经营，湖北仁泰盈利能力不如浙江粤顺，导致目前经营体

量下两家公司的增值率存在较大差异。 

截至评估基准日，湖北仁泰和浙江粤顺借款差异情况如下： 

单位：万元人民币 

项目 借款 

湖北仁泰 8,167.63 

浙江粤顺 0.00 

（3）成本费用差异 

湖北仁泰和浙江粤顺的主营产品均为爬架，但两者产品先进程度不同，浙江

粤顺的爬架系统更为先进且设备成新率较高，维修费用低，未来预测现金流不同。 

基于以上公司的区域市场需求状况、未来投入情况及成本费用情况，湖北仁

泰和浙江粤顺未来年度的经营增长情况存在较大的差异，也导致两家公司的增

值率存在较大差异。 

特此公告。 

 

浙江华铁应急设备科技股份有限公司董事会 

2021 年 12 月 1 日 
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