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证券代码：603725        证券简称：天安新材        公告编号：2021-045 

 

广东天安新材料股份有限公司 

关于 2020 年年度业绩说明会召开情况的公告 

 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

    

广东天安新材料股份有限公司（以下简称“公司”）于 2021 年 4 月 13 日下

午 14:00-15:00 在上海证券交易所“上证 e 互动”平台的“上证 e 访谈”栏目（网

址：http://sns.sseinfo.com）以网络互动方式召开“天安新材 2020 年年度业绩说

明会”。关于本次说明会的召开事项，公司已于 2021 年 4 月 6 日在上海证券交易

所网站（www.sse.com.cn）披露了《天安新材关于召开 2020 年年度业绩说明会

的公告》（公告编号：2021-042）。现将说明会召开情况公告如下： 

一、本次说明会召开情况 

2021 年 4 月 13 日，公司董事长、总经理吴启超先生，副董事长、副总经理、

董事会秘书徐芳女士，董事、副总经理、财务总监白秀芬女士出席了本次业绩说

明会。公司与投资者进行了互动交流和沟通，在信息披露允许的范围内就投资者

普遍关注的问题进行了回答。 

二、本次会议投资者提出的主要问题及公司的回复情况 

公司在本次说明会上就投资者关心的问题给予了回答，主要问题及答复整理

如下：  

1、公司汽车内饰饰面材料的主机厂客户以前以日系车为主，但目前国内新

能源车发展速度非常快，在新能源车领域公司目前是否有核心客户，20 年销售

规模多大？ 

回答：公司汽车内饰饰面材料的主机厂客户有吉利、长安、广汽、上汽、日

产、丰田、长城、比亚迪、小鹏汽车等。无论是传统燃油汽车还是新能源汽车都

需要用到汽车内饰饰面材料，公司汽车内饰饰面材料覆盖的主机厂大多都有新能

源汽车的开发和生产，截止目前，公司已与多款量产新能源车型有合作并实现销
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售，如小鹏 G3、P7，上汽荣威、名爵，北汽 X7、EU5，广汽埃安，比亚迪宋，

长安逸动、奔奔，吉利帝豪等车型。公司未来将继续在新能源汽车内饰饰面材料

方面加强合作开发，积极开拓市场并布局。 

2、公司的饰面材料应用领域是否面临装饰纸的竞争，公司如何判断公司产

品的竞争力？ 

回答：公司家居装饰饰面材料和装饰纸都是定制家具产品的表面材料，公司

家居装饰饰面类产品较装饰纸具有一系列优点，包括：质量轻、隔热、保温、防

潮、阻燃、耐酸碱、抗腐蚀；耐磨耐刮、耐候性较好；表面光滑、色泽鲜艳、极

富装饰性，装饰应用面较广。目前，PVC、PP 材质已成为家居装饰中应用最为

广泛的饰面材料之一。 

3、公司连续做两项并购，且都是现金收购。20 年末现金余额仅 2.76 亿，

公司如何解决资金问题？如果通过银行贷款，则财务成本多高？ 

回答：截止 2020 年 12 月 31 日，公司资产负债率为 44.15%，该资产负债率

处于合理区间。公司通过自有资金支付部分收购款，余下不足部分通过银行并购

贷款等自筹方式解决。 

4、如何看待贵公司股票近期在爆出收购意向后的大幅降低，尤其是本周开

始的跌落超 60 天线呢，公司真实的经营情况和股票计划是什么呢？ 

回答：公司目前生产经营情况正常开展，股价涨跌受二级市场等多种因素影

响，请投资者理性投资。 

5、公司总资产 147,426.89 万元，较上年末增长 19.22%，增长 3 亿，其中货

币资金贡献很大增长了 1.8 亿元，同时短期负债增长 2 亿多，短期负债余额达

4.3 亿。贵公司于此同时进行 8 亿元的并购.公司在不断扩大汽车内饰合作商的同

时，汽车装饰板块的主营收入连年下滑，并且该板块占比大、利润率高，请解

答如何保持资金链的正常运转及主营业务的提升。 

回答：公司汽车内饰饰面材料业务和家居装饰饰面材料业务正常开展，公司

在下游客户中拥有一定的市场基础和份额，公司将继续专注该主营业务的发展。

同时公司正在大力开发室内整装市场，并充分利用公司目前并购的两个项目的渠

道和资源，全力打造好公司泛家居整装赋能平台的战略规划。 

公司目前尚有较多的银行授信额度可供使用，公司有能力通过银行等金融机
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构取得资金以满足日常经营的流动资金和并购贷款需求。 

2021 年，公司将重点开发食药品膜市场和地砖市场，并逐步释放产能。食

药品膜有一定的进入门槛，公司拥有食药品膜生产技术、相关设备及资质，同时，

食药品膜客户的账期较短，有利于公司现金流转，未来公司将大力拓展食药品膜

市场，力争为公司带来业绩增长。 

经过多年布局及市场深耕，公司已是长三角地区地砖膜的重要生产商，地砖

膜客户层次多样，分布广泛，目前合作较为稳定的合作客户。 

6、公司今年开展了两起收购项目，瑞欣和鹰牌，两个项目间是否也存在协

同效应？ 

回答：公司通过并购与两个标的可以产生较强的产业协同，实现相互赋能。

公司将通过公司的核心技术以及控股子公司天安集成的数字化系统和价值供应

链，结合鹰牌陶瓷的瓷砖和岩板打造符合健康人居生活标准的鹰牌生活馆。 

瑞欣主要专注于高端耐火板、不燃高压树脂等装饰材料的研发和制造，是国

内耐火板材第一梯队企业，瑞欣装材的不燃板和防火板等产品可以通过鹰牌陶瓷

和天安集成的渠道实现市场推广，并走向泛家居市场。 

通过整合天安集成、瑞欣装材的公装产品在鹰牌陶瓷的品牌渠道中推广销售，

实现多品类经营。并购完成后，公司将重点开展对并购企业鹰牌陶瓷与瑞欣装材

的文化与管理整合，逐步形成以公司为主体的集团化运营并实现集团下属控股子

公司的相互赋能。 

7、公司收购鹰牌后，对鹰牌的整合方式及管理运营模式大概是怎样的？ 

回答：公司收购鹰牌后，公司将为鹰牌陶瓷的核心人员设立绩效考核指标，

充分调动员工的工作积极性和主观能动性，积极布局多种营销渠道，加大品牌推

广力度，加强技术开发，推动鹰牌陶瓷业务持续增长。同时公司将建立有效的内

部控制管理机制、日常监督机制和沟通反馈机制，同时加强企业文化建设和企业

文化融合，切实实现公司与鹰牌的相互赋能。 

8、目前收购鹰牌陶瓷的进展如何，预计何时能够完成股权转让并表？ 

回答：2021 年 3 月 16 日，上市公司与鹰牌集团已经签订了附生效条件的产

权交易合同；3 月 19 日，上市公司董事会审议通过了相关购买预案。目前正在

进行项目的尽职调查、审计、评估等相关工作。公司将在完整履行各项审批程序
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的基础上，尽快完成收购和整合。 

9、公司为何选择药包市场和地砖市场作为公司 2021 年重点开发的市场呢？ 

回答：2021 年，公司将重点开发食药品膜市场和地砖市场，并逐步释放产

能。 

食药品膜有一定的进入门槛，公司拥有食药品膜生产技术、相关设备及资质，

同时，食药品膜客户的账期较短，有利于公司现金流转，未来公司将大力拓展食

药品膜市场，力争为公司带来业绩增长。 

经过多年布局及市场深耕，公司已是长三角地区地砖膜的重要生产商，地砖

膜客户层次多样，分布广泛，目前合作较为稳定的合作客户。 

10、之前注意到公司的年报，公司比较少会遇到现金上的周转问题，那公

司是如何处置闲置资金的呢？过多的闲置资金可能会使公司选择投资一些回报

率并不高的项目，甚至会导致资金挪用的事件，想请问下贵公司是否有这方面

的考虑？遇到这类情况会有怎样的解决方案呢？ 

回答：对于闲置资金，公司根据由公司董事会审议通过的《关于使用闲置自

有资金进行现金管理的议案》执行管理程序。在符合国家法律法规，并确保不影

响公司主营业务正常开展以及资金安全的前提下，对闲置自有资金进行现金管理，

通过适度理财，获得一定的投资收益，为公司股东谋取更多的投资回报。公司的

资金管理主要从公司的战略规划、主营业务正常开展等因素进行资金规划，不存

过多的闲置资金。 

 

本次投资者说明会的全部内容详见上海证券交易所“上证 e 互动”网络平台

“上证 e 访谈”栏目（http://sns.sseinfo.com），公司对长期以来关注和支持公司

发展的各位投资者表示衷心感谢。 

 

特此公告。 

 

广东天安新材料股份有限公司董事会 

2021 年 4 月 14 日 


