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密尔克卫化工供应链服务股份有限公司 

关于 2020年度业绩及分红投资者说明会召开情况的公告 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

为了让投资者全面深入地了解公司 2020 年度经营情况和利润分配等具体情

况，公司于 2021 年 4 月 13 日 13:00-14:00 通过上海证券交易所“上证路演中心”

平台的“e 访谈”栏目召开了“密尔克卫 2020 年度业绩及分红投资者说明会”,

与投资者进行了沟通和交流，在信息披露允许的范围内就投资者关注的问题进行

了回答。现将投资者说明会召开情况公告如下： 

一、本次会议召开情况 

1、会议召开时间：2021 年 4 月 13 日 13:00-14:00 

2、会议召开地点：上海证券交易所“上证路演中心”平台（网址：

http://roadshow.sseinfo.com）的“e 访谈”栏目 

3、参加会议人员：公司董事长兼总经理陈银河先生，财务总监兼董事会秘

书缪蕾敏女士，证券事务代表饶颖颖女士 

二、本次会议投资者提出的问题及公司回复情况 

（一）投资者提问：陈总您好，能否说明一下公司未来战略发展的方向如何？

谢谢。 

公司回答：公司经过多次研讨，《密尔克卫“五五”战略规划（2019-2023 年）》

最终形成并于 2020 年底更新。 

公司致力于成为“超级化工亚马逊”，基于全球专业化工交付应用能力的产

业互联网电商平台，打通物流、交易、环保全供应链，为全球客户提供高标准的

供应链服务。公司提供的一站式全供应链服务帮助客户整合及优化物流各环节，

缩短货物流通周期，提高物流效率，助力客户提升市场竞争力。 

1、化学品中国一站式全场景物流交付服务 



公司专注主航道的精益化运营，以上海为中心的全国七大集群布局成形，将

成熟的管理和专业技术服务复制到全国，补齐业务短板，挖掘行业需求，让全国

七个集群实现达产。同时，加强应用服务能力，比如分装、化工品配方实验室、

危废处理等，为客户提供增值服务。 

2、双轮驱动，优化服务体验 

公司坚持“投资+资源”、“科技+创新”双轮驱动，从线下到线上，实现物

流供应链全链路的贯通。通过要素投入和并购，保持公司的中高速增长；通过创

新和效率的提升，实现高质量的增长。公司充分运用现代信息化技术，提升仓库

管理、运输管理、车辆控制、化工品交易服务等方面的管理效率。将信息化和智

能化导入至客户供应链端到端环节，深度融入客户价值链，优化客户体验，满足

客户对时效性和安全性的物流要求。 

在组织不断扩大及业务日趋复杂的环境下，公司将始终保持组织的卓越运营

能力，加强精益化管理，重视资产效率和质量以及用户体验，持续加强对于安全

和科技投入，致力于构建化工供应链的生态圈。 

3、基于物流交付能力的化工品分销业务形成规模 

公司将大力发展化工品交易业务，充分挖掘产业链价值。在布局全国性物流

网络基础上，持续优化化工品交易业务管理。公司化工品分销服务主要为公司借

助丰富的化工供应链经营经验及网络化的物流基础设施，通过线上平台及线下一

站式综合物流服务的搭建协同，实现线上导流线下，线下反哺线上，旨在打造“化

工亚马逊”。公司匹配撮合上下游各类化工生产商及客户的采购、销售需求，逐

步承接上游厂商的销售职能以及下游厂商的采购职能，为厂商向下游大小客户及

消费者服务，为化工行业客户提供分销服务及供应链解决方案。化工品交易板块

逐步形成影响力，确保收入中高速增长；加强分销的线上 To B 平台，打造中国

化工智能互（物）联网平台“灵元素”，实现线上线下的化工产品垂直细分领域、

化工产品产销渠道的突破。 

4、全球化布局启动 

公司将在亚太地区、欧洲、北美布局服务网络，通过并购核心资产、自建团

队、与当地合作伙伴合资等多元化的形式，落实公司全球化的战略。公司将借助

现有的全球 500 强客户和中国国有和大型民营化工企业走出去的布局，把服务网

络拓展到全球的站点。同时，公司也给全球的站点和合作伙伴赋能，用科技系统



提升运营效率，实现全球的精益化高质量运营。 

（二）投资者提问：公司化工网的搭建的战略规划是什么？化工网近三年的

营收目标？ 

公司回答：您好，公司将继续大力发展化工品交易业务，充分挖掘产业链价

值。在布局全国性物流网络基础上，持续优化化工品交易业务管理。公司化工品

分销服务主要为公司借助丰富的化工供应链经营经验及网络化的物流基础设施，

通过线上平台及线下一站式综合物流服务的搭建协同，实现线上导流线下，线下

反哺线上，旨在打造“化工亚马逊”。公司匹配撮合上下游各类化工生产商及客

户的采购、销售需求，逐步承接上游厂商的销售职能以及下游厂商的采购职能，

为厂商向下游大小客户及消费者服务，为化工行业客户提供分销服务及供应链解

决方案。化工品交易板块逐步形成影响力，确保收入中高速增长；加强分销的线

上 To B 平台，打造中国化工智能互（物）联网平台“灵元素”，实现线上线下

的化工产品垂直细分领域、化工产品产销渠道的突破。感谢关注！ 

（三）投资者提问：公司打造的化工网与网宿科技有何不同？ 

公司回答：您好，公司打造的化工品交易业务主要依靠公司丰富的化工供应

链服务经验及数字化的物流基础设施开发，通过线上平台搭建与线下一站式综合

物流服务的协同，实现线上与线下整合赋能，从而为化工行业的客户提供分销服

务及供应链解决方案。感谢关注！ 

 

本次说明会具体情况详见上证路演中心（http://roadshow.sseinfo.com）。在此，

公司对长期以来关心和支持公司发展并积极提出建议的投资者表示衷心感谢！ 

 

特此公告。 

 

 

密尔克卫化工供应链服务股份有限公司董事会 

2021 年 4 月 14 日 


